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RESUMEN

Este trabajo busca dar a conocer los mecanismos y formas de
financiamiento que estan utilizando las pymes del sector pesquero en la
provincia del Guayas del pais, como base para comprobar la viabilidad del

producto leasing para este sector.

Los métodos de investigacion utilizados son el exploratorio a través de
una investigacion cuantitativa y el analitico mediante el analisis de

documentos.

Como principales resultados encontrados se pueden mencionar que los
mayores ingresos por el sistema financiero en estos ultimos diez afios
(2003-2012) han sido a través de la cuenta intereses y descuentos
ganados por créditos colocados. Situacién que se confirma en el sector
investigado, al concluir que la mayoria (82%) de las pymes del sector
pesquero entrevistadas mencionaron que su forma de financiamiento es a
través de créditos. Por otro lado, la investigacién confirm6 que gran parte
(68%) de las entrevistadas no conocen que es el leasing o arrendamiento
financiero. De acuerdo a las fuentes secundarias solo 5 paises

latinoamericanos cuentan con una ley de arrendamiento financiero.

El primer capitulo presenta el planteamiento, la formulacién vy
sistematizacion del problema, el segundo capitulo nos detalla el marco
tedrico y legal en el cual se rige el presente trabajo. En el tercer capitulo
se plantea la metodologia de la investigacion. En el cuarto capitulo para
un mejor andlisis se ha dividido en tres secciones: la inicial describe la
evolucion de los productos financieros en el Ecuador, la siguiente el
estudio de mercado y la dltima el analisis del leasing o arrendamiento
financiero en Latinoamérica. Y para finalizar el quinto capitulo se tienen

las conclusiones y recomendaciones.



1. EL PROBLEMA

1.1.Planteamiento del Problema

Las pequeiias y medianas empresas (Pymes) para poder subsistir en el
mercado necesitan de dos factores: el apoyo técnico y herramientas de
financiamiento. El primer factor mencionado dependera de la oferta
laboral que facilite el mercado, sin embargo en la actualidad el segundo
factor no es accesible por falta de recursos de sus representantes.

A lo largo de su vida societaria estas entidades van transformando su
financiamiento propio en financiamiento externo a través de la interaccion
con instituciones financieras locales que permiten el acceso a diversas
alternativas (CEPAL, 2003).

Cabe recalcar que en el pais, el acceso a estas alternativas se ha
restringido a lo largo del tiempo debido a la promocién de otros productos
o servicios financieros especificos, como es el caso del crédito productivo

Pymes.

La tasa del crédito productivo Pymes cerr6 en diciembre del afio anterior
con una tasa maxima de 11,83% segun el Banco Central del Ecuador
(BCE), tercera mas alta en la segmentacidén de sectores segun el BCE,
con una variacion de volumen de crédito otorgado de 14,13% en

comparacion a noviembre 2011 (Banco Central del Ecuador, 2012).

A esta situacion se le debe afiadir que existe una demanda insatisfecha
de financiamiento de 46,79% ($4.7 mil millones) en 2010, debido a que la
colocacion de las instituciones financieras no cubre la demanda crediticia

de las Pymes (Ministerio de Industrias y Productividad, 2012).



Esta situacién solo seria solucionada mediante la promocién adecuada de
otras alternativas de financiamiento no explotadas en el pais, como es el

caso del Arrendamiento Financiero o Leasing.

Guayas al ser una de las provincias con mayor impulso empresarial a
nivel nacional, es la provincia escogida para delimitar el estudio del
mercado de Leasing a nivel provincial, para de esta manera establecer

estrategias que permitan el impulso de este servicio financiero.

1.2.Formulacién de problema.

Establecer estrategias de comercializacion y de mayor cobertura en el
mercado es de vital importancia en la promocién de servicios o productos
en cualquier negocio, y el sector financiero no se queda atras a la hora de
utilizar herramientas de mercadeo que faciliten la promocién de sus

servicios.

Sin embargo, por el giro del negocio y el target especifico al cual van
dirigidos los servicios y productos financieros, es imposible acoplarse a
técnicas de mercadeo convencionales como la television, radio, prensa
escrita, etc.; para esto es necesario el desarrollo de estrategias de
mercado que permitan la promocién Optima aprovechando la menor

cantidad de recursos posibles.

Esta puede ser una de las razones por la cual el mercado de
arrendamiento financiero o leasing ha tenido una reduccion de 13% en el
2011 a nivel latinoamericano (VOZ DE AMERICA, 2012). A pesar que
ciertos servicios son promocionados con mayor continuidad, existen
servicios como el leasing que poco a poco han ido perdiendo espacio en

el mercado financiero.



De esta manera se reduce la posibilidad de diversificar las alternativas de
financiamiento de los diferentes sectores productivos y corporativos, en
especial a aquellos que dependen de sus estrategias de financiamiento

para su permanencia y crecimiento en el mercado.

El caso mencionado anteriormente se acopla a las pymes del pais, un
sector que a pesar de representar un gran potencial para la economia
ecuatoriana no ha sido atendido de la manera mas adecuada; una opcion
podria ser ofertandole mejores y nuevos medios de financiamiento ya sea

a traves de las instituciones financieras publicas o privadas.

1.3.Sistematizacion del Problema. Interrogantes de la
investigacion.

e En la actualidad, ¢qué alternativas de financiamiento son las de
mayor aceptacién para las Pymes del sector pesquero de la

provincia de Guayas?

e ¢Cudales son las propuestas de estrategias de promocion mas
idoneas para promover la demanda del arrendamiento financiero

en las Pymes del sector pesquero de la provincia del Guayas?

e ¢ Cudl ha sido la evolucién del arrendamiento financiero o leasing

en los ultimos afos en el Ecuador?

e ¢Cuantos paises latinoamericanos cuentan con leyes de

arrendamiento financiero?

o ¢ Es factible proponer el producto arrendamiento financiero para las

Pymes del sector pesquero de la provincia del Guayas?



1.4.Objetivos de la Investigacion:

1.4.1. Objetivo General.

Analizar las fuentes de financiamiento de las Pymes del sector pesquero
en la provincia del Guayas y evaluar la viabilidad del leasing como

alternativa para el desarrollo.

1.4.2. Objetivo Especifico.

o Revisar el acceso de financiamiento para Pymes del sector de la
pesca (2003 — 2012).

o Analizar el marco regulatorio y evolucion del producto Leasing en

América Latina.

o Comprobar la viabilidad del producto leasing para las Pymes del

sector pesquero en la provincia del Guayas.



1.5.Justificacion o importancia de la investigacion

El presente trabajo investigativo tiene como finalidad brindar una
informacion mucho mas clara del escenario financiero y legal en el cual se
ven inmersas en la actualidad las Pymes del sector pesquero en la
provincia del Guayas y la razén por la cual ha variado la demanda del

arrendamiento financiero o leasing en esta provincia.

Este trabajo investigativo permitird comprobar las alternativas existentes
de financiamiento de las pymes para comprobar la factibilidad de
promover y dinamizar las empresas del sector, a través de un
fortalecimiento de una alternativa de financiamiento poco explotada en el

pais en los ultimos afos.

Al finalizar la investigacion, se podra concluir si es factible o no la
promocion del servicio financiero leasing para las Pymes del sector
pesquero en la provincia del Guayas.



2. MARCO REFERENCIAL

2.1.Marco Tebrico

Guayas, es una provincia localizada en la Region Litoral o Costa del
Ecuador y posee el 24,97% (3,6 millones de habitantes) del total de la
poblacién del pais, caracteristica que la convierte en la mas poblada,
después de Pichincha (INEC, 2011).

Esta provincia con antecedentes maritimos, agromercantiles y de
exportacion posee una extensién de 46,7 mil Km? y cuenta con 25
cantones, 50 parroquias urbanas y 29 parroquias rurales (Ramirez, 2011),
adicionalmente es la provincia ecuatoriana que concentra el mayor nivel
de actividad econdmica en el Ecuador con 58.8 mil empresas y
establecimientos (INEC, 2012).

Las principales actividades econOmicas a lo largo de los ultimos afos
dentro de la provincia han sido la agricultura, ganaderia y pesca. Siendo
esta Ultima, una de las actividades mas explotadas (Altamirano, 2006) y
gue poco a poco se ha convertido en uno de los sectores mas importantes
de la economia del Guayas con su generacion de empleo directo e
indirecto (70 mil personas se dedican a esta actividad en la provincia) a lo
largo de su cadena productiva no solo en la provincia sino en el resto del
pais (GRUPO FAO-CPPS, 2011). Segun PROECUADOR, la oferta
exportable del sector pesca y acuacultura son el segundo o tercer rubro
mas importante en las exportaciones no petroleras del Ecuador
(PROECUADOR, 2013).

Segun las proyecciones del Banco Central del Ecuador en 2012 el sector
Pesca con excepcion a la pesca del camarén generd un aporte de $599

millones al PIB, representando un 0,7% del total.



El crecimiento del sector pesquero se ve reflejado en la alta biodiversidad
acuatica que poseen las costas del pais, que incluyen a la provincia a
través de Guayaquil, Isla Puna y manglares al sur del golfo en su etapa de
extraccion y a través de compaiias como NIRSA, EMPRESEC y SALICA
DEL ECUADOR en el procesamiento de la materia prima (Gobierno
Provincial del Guayas, 2011).

Las empresas que ejercen la actividad de pesca marina en el Guayas
obtienen ingresos en promedio de $11.4 millones anuales segun
informacion del INEC en el estudio realizado a los establecimientos

econdémicos del pais en 2010.

Otra de las oportunidades que refleja el sector, es la inclusién indirecta de
la pesca en el cambio de la matriz productiva liderado por la Secretaria
Nacional de Planificacién y Desarrollo (Senplades), este es uno de los
sectores en los cuales se necesita generar valor agregado, sin embargo
uno de los pasos iniciales sera la sustitucion de las importaciones por la

produccién local de bienes y servicios.

Los niveles en la etapa de extraccion se identifican como: artesanal,
barcos de mediano tamafio y pesca con alta tecnologia; clasificaciéon que
depende de la cantidad de capital y personal con el que se disponga para
operar (Changuan, 2008). Los dos primeros niveles se reflejan en el
tamafio de los establecimientos, empresas o entidades que se los
cataloga como pequefias y medianas empresas (pymes). En el Ecuador,
las pymes representan uno de los principales entes econdémicos en el pais
después de las microempresas (existen 16.137 Pymes en el Ecuador

segun la Superintendencia de Compaifiias en 2010),

Las pymes del sector pesquero no dejan de afrontar los problemas de
financiamiento para adquirir nuevas tecnologias, que tendrian como

cualquiera de su categoria. La tecnologia es uno de los factores mas



importantes para cualquier industria en desarrollo (Medina Mejia,
Gonzalez Albarran, & Sanchez Cruz, 2010). Nuevas tecnologias
permitiran el perfeccionamiento de nuevos productos y a la vez el
desarrollo de nuevos mercados (ESPOL, CEPLAES, ILDIS, 1987), esta

situacién no es la excepcion en el sector pesquero.

Sin embargo el acceso a nuevas tecnologias, muchas veces dependen de
las posibilidades, apertura y restricciones de financiamiento que tenga el
sector. Segun el censo econdmico realizado por el INEC en 2010 el 21%
de los establecimientos encuestados necesitan financiamiento en la

provincia del Guayas.

Uno de los acontecimientos méas recientes en el sector es la prohibicion
de la pesca de arrastre en el pais a partir de diciembre del 2012, decision
gue tuvo como antecedente la Ill Reunion para crear la Organizacion
Regional de Administracion Pesquera del Pacifico Sur (ORAP-PS) en el
2007. Esta situacién llevo a tomar medidas de pesca alternativa e incluso
el impulso de financiamiento para aquellas embarcaciones afectadas
mediante la Corporacion Financiera Nacional y Banco de Fomento

(Instituciones Financieras Publicas).

Otro de los problemas que enfrenta el sector actualmente es la pirateria,
en el 2008. Ecuador cerr6 el afio con 100 casos de robos de motores
segun la Federacion de Cooperativas Pesqueras del Ecuador
(FENACOPEC).

Los principales problemas de financiamiento que afrontan las pymes en
Latinoamérica se deben al bajo desarrollo de los sistemas financieros
reflejados en créditos renuentes a clientes fijos, gran cantidad de

garantias y altas tasas de interés (CEPAL, 2011).



Otro problema para fortalecer el financiamiento es el grado de innovacion
en productos y servicios reflejados en la misma cantidad de alternativas

financieras ofrecidas por el sistema.

Pero las posibilidades de financiamiento muchas veces escasean en el
mercado financiero debido al costo de las mismas o al grado de inversion
que se tenga (Pérez & Andrea, 2012). En el pais, esta situacion se
respalda en una baja oferta de alternativas de financiamiento no solo para
las pymes sino también para las grandes empresas segun el estudio
realizado a mas de 511 mil unidades econdmicas (INEC, 2010).

En Ecuador, existen algunas alternativas de financiamiento que aun no
han sido explotadas como en otros paises, debido a diferentes motivos
entre ellos tributarios, promociéon o simple desconocimiento del mismo,

una de ellas es el arrendamiento financiero o leasing.

El leasing es una figura mediante la cual se ponen a disposicion activos,
entre ellos bienes y equipos para el funcionamiento y pago en formas
acordadas con opciéon o no de compra al final del contrato (Gonzalez,
2012). Este producto financiero puede ser aprovechado por el sector
pesquero pyme y demas sectores para diversificar sus alternativas de

financiamiento (Ajcip, 2006).

Una de las grandes disyuntivas entre las principales decisiones
financieras privadas y publicas es la decision de alquilar o comprar un
activo, por los diversos costos financieros implicitos que cada una de las
opciones permiten, entre ellos se encuentra el costo de mantenimiento,
depreciaciébn e interés (Miller & Upton, 1976). Ciertas compafiias
manufactureras de Estados Unidos como BMW y Hyundai incluyen el
valor del mantenimiento en la oferta de leasing (Kiplinger's Personal
Finance, 2013).



Sin embargo la decision por el arrendamiento financiero o leasing radica
en la falta de liquidez al momento de adquirir un bien, generando un mejor
flujo de efectivo momentaneo (Pineda Vargas, Rivera Rivas, & Santos,
2003). Este es el caso de las pymes que cada vez estan atentas a una
nueva alternativa de financiamiento que pueda satisfacer sus necesidades

de flujo.

Otro de los beneficios de este producto financiero radica en las
oportunidades tributarias originadas a partir de la firma del contrato de

leasing (Interempresas, 2004).

Las particularidades y ventajas que representa el financiamiento a través
de esta actividad ha originado negocios alrededor de todo el mundo,
situacion que se ve respaldada en paises como Francia, Bulgaria y
Holanda en Europa (Leaseurope, 2011) y paises como Brasil, Chile y
Colombia en Latinoamérica (The Alta Group, 2010) que han tomado la
posta en el ranking de sus respectivas zonas geogréficas.

Brasil es el pais latinoamericano con mayores ingresos por leasing en el
sector con $61.1 mil millones en 2009 y un crecimiento de 31% en

comparacion al afio anterior (The Alta Group, 2010).

En paises como Argentina se ha desarrollado un sistema de leasing para
financiar las lanchas de los pescadores en las provincias de este pais
(POWERNOTICIAS, 2012). Ademas en Espafia se ofertan productos
como Leasing con bandera Espafola, el mismo que promueve la
financiacion de barcos a través del arrendamiento financiero (Societe
Generale Group, 2012).

Tanta es la Iimportancia de este producto financiero a nivel

latinoamericano que el Sr. Ricardo Martinez, presidente de Provincia
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Leasing en Argentina realza los viajes informativos e investigativos que
se tuvieron que hacer durante el 2011 a Brasil para aprender de este pais,

pionero en leasing en Latinoamérica (Miradas al Sur, 2011).

Adicionalmente a través de esta herramienta se han podido abrir nuevas
oportunidades de negocio, como es el caso de Volkswagen en México
que promociona su servicio de Volkswagen leasing a través de su pagina
web (Volkswagen, 2012).

En el sistema financiero ecuatoriano solo los bancos, cooperativas,
sociedades financieras y otras instituciones financieras estan autorizadas
para proveer del servicio de arrendamiento financiero en el pais. Estas
instituciones a su vez son reguladas y controladas por la
Superintendencia de Bancos y Seguros en la actualidad
(Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador, 2001). A excepcién
de las cooperativas que empezaran a ser reguladas por la
Superintendencia de Economia Popular y Solidaria (SEPS) a partir de
mayo de 2013 segun la Ley Organica de Economia Popular y Solidaria y
del Sector Financiero Popular y Solidario aprobada en 2012 y publicada
en el Registro Oficial 444.

Las instituciones antes mencionadas poseen una gama de productos y
servicios financieros para ofertar en el mercado, situacion que perjudica a
aguellos servicios que no generan la rentabilidad esperada en

comparacion a los créditos convencionales.

Las pymes sin importar el sector al que pertenezcan son entidades que
estan siempre al tanto de la oferta de estas nuevas formas o mecanismos
de financiamiento ofrecidos por instituciones financieras publicas o

privadas.

Las instituciones financieras privadas concentran la mayor participacion

en el sistema financiero (60,01%), por este motivo, deben innovar en la
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oferta de sus servicios y productos financieros para que permitan
dinamizar la actividad de los diversos sectores productivos.

En los dltimos afios se han desarrollado otras alternativas de
financiamiento. Un ejemplo claro es la iniciativa de la Bolsa de Valores de
Quito que ha desarrollado el producto MiPymeBursétil, el cual permite no
solo a las pymes sino a las microempresas poder financiarse con el

asesoramiento de una casa de valores.

El acompafamiento y facilidades de acceso a fuentes de financiamiento
permitiran a cualquier pyme, incluyendo a las pesqueras, una mayor
perduracion en el tiempo y de esta forma llegar a convertirse en empresas

grandes y sélidas.

El acceso a nuevas opciones no solo permitird el ahorro del costo
financiero sino ciertos costos de gestion que dificultan el acceso a
créditos.

Para los sectores productivos es importante diversificar sus alternativas
de financiamiento (Figueroa & Valencia, 1999). La diversificacion
dinamizaréa el sector pesquero y promovera el crecimiento de los demas
sectores en paralelo, enriqueciendo la fuerza laboral de una manera

directa e indirecta en la provincia del Guayas.

2.2.Marco Legal

Para el presente trabajo investigativo se utilizara los siguientes

documentos legales
e Reglamento a la Ley General de Instituciones del Sistema

Financiero. Decreto Ejecutivo No. 1852. RO/475 de 4 de julio de
1994.
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e Reglamento a la Ley de Régimen Tributario Interno.
Decreto Ejecutivo No. 2411. RO/341 de 22 de diciembre de 1989.

¢ Reglamento a la Ley Economia Popular y Solidaria.
Decreto Eecutivo N0.1061. Registro Oficial Suplemento 648 de 27
de febrero de 2012

2.3.Sistema de Hipotesis y variables (depende de la modalidad de
la investigacion)

2.3.1. Hipoétesis:

La aplicacion del producto de financiamiento leasing es viable para las

Pymes del sector pesquero del Guayas.

2.3.2. Variables:

La variable independiente que podemos encontrar son las alternativas de
financiamiento para el sector y la variable dependiente es el crecimiento

del sector.

A continuacion se detallan algunas variables y sus principales indicadores

a tratarse en capitulos posteriores

Variable Indicadores

Ingresos de productos financieros de las
instituciones del sistema financiero en

« Demanda de servicios de Ecuador
productos de financiamiento en (2003-2012).
Ecuador Variacion de los ingresos de productos

financieros de las instituciones del sistema
financiero en el pais.

e Alternativas de financiamiento | NUmero de posibilidades de financiamiento de

para Pymes del sector las Pymes del sector pesquero.
pesquero en la provincia del Costo de financiero de las alternativas de
Guayas financiamiento mas representativas del sector.
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Numero de paises que cuentan con ley de
arrendamiento financiero o leasing a nivel
latinoamericano.

e Paises con marco regulatorio para
leasing en Latinoamérica

2.4.Definiciones Conceptuales.

Financiamiento: es el hecho de facilitar recursos econdmicos a una

persona natural o juridica para el desarrollo de su actividad econémica.

Arrendamiento (o alquiler): es un contrato en el que una persona natural
o juridica (arrendador) conviene con el arrendatario en recibir una
cantidad de dinero a través de una serie de pagos o cuotas, por

autorizarlo a usar un activo durante un periodo de tiempo determinado.

Arrendamiento financiero (leasing): es un tipo de alquiler en el que se
transfiere el arrendatario sustancialmente todos los riesgos y ventajas
inherentes a la propiedad del activo. La titularidad del mismo puede o no

ser eventualmente transferida. (Sans, 2006)

Arrendamiento operativo (leasing operativo): es el alquiler comin que

podemos encontrar en el mercado.

Pequefias empresas: segun el Plan Nacional de Desarrollo (2007-2010)
son aquellas empresas que tienen hasta 49 empleados, hasta $1 Millén
de ventas anuales y un total de activos desde 100.001 hasta 750 mil.

Medianas empresas: segun el Plan Nacional de Desarrollo (2007-2010)
son aquellas empresas que tienen de 50 hasta 199 empleados, ventas
anuales desde $1 000.001 hasta $5 millones y un total de activos entre

750.001 hasta $ 4 millones.

Pymes: Pequefias y grandes empresas.
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3. METODOLOGIA

3.1.Disefio de la Investigacion.

Para el presente trabajo de investigacion se utilizara un disefio
exploratorio a través de una investigacion cuantitativa. Adicionalmente se

utilizaré fuentes secundarias para un mejor andlisis del estudio.

El uso de recursos bibliograficos, asi como del uso de informacion de

instituciones publicas sera fundamental para el presente estudio.

3.2.Poblacién y Muestra

La poblacion para el presente estudio investigativo se delimita de acuerdo
al dltimo anuario estadistico de la Superintendencia de Compafias
presentado en 2010. Este estudio indica que existen 44.396 compafiias
(grandes, medianas, pequefias y microempresas), de las cuales 258
compafiias se encuentran registradas con la Clasificacion Internacional
Industrial Uniforme (ClIU) A031, correspondiente a la actividad econémica
Pesca. El mismo informe revela que el 36% del total de empresas
registradas son pymes, esto representa 94 pymes en el sector pesquero
en el Ecuador (Superintendencia de Compaiiias, 2010). En vista que en el
informe no se especifica la cantidad exacta de pymes en el sector
pesquero de la provincia del Guayas se procede a multiplicar por el aporte
empresarial de la provincia al pais (47,01%), de esta manera se considera

gue existen 44 pymes pesqueras en la provincia del Guayas.

Una vez determinada la poblacion finita, se realizd6 el calculo de la

muestra a través de la siguiente férmula:
k7l %
_ o NFpY
3#[ _) Dk
dHN-1+2%p*q

7
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Donde,

n= Muestra

N= Poblacion

Z,=1.96 al cuadrado (seguridad = 95%)
p= proporcion esperada (50%=0,5)
g=1-p(1-05=0,5)

d= precision (5%=0,05)

Como resultado se obtuvo que el tamafio de la muestra es de 40 pymes

pesqueras en la provincia del Guayas.

3.3.Instrumentos de recoleccion de datos.

El uso de una encuesta es el instrumento elegido para la obtencion de

informacion primaria.
Para la recoleccion de datos se utilizara las fuentes secundarias
facilitadas en portales web de instituciones publicas que faciliten el acceso

a informacion pertinente al estudio y diferente material bibliografico que

nos facilite una mejor ayuda en la investigacion.

3.3.1. Técnicas de investigacién y pasos a utilizar.

Las técnicas de investigacion a utilizar en el presente trabajo de

investigacion seran las siguientes:

e Campo.- para fuentes primarias

e Documental.- para fuentes secundarias

Los pasos a implementar estan definidos de la siguiente manera:

e Definicion del proceso de Investigacion
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¢ Recopilacion de la Informacién
e Procesamiento de datos
e Analisis de Resultados

e Conclusiones y recomendaciones

4. ANALISIS E INTERPRETACION DE RESULTADOS

4.1.Evolucién de los productos financieros en el Ecuador

4.1.1. Financiamiento Nacional

Segun el estudio de censo econdmico realizado por el INEC en el 2010,
en el Ecuador se financiaron $896 millones, y la primera fuente de
financiamiento fueron las Instituciones Financieras Privadas con el 72%
del total ($642 millones), el segundo lugar las Instituciones Financieras
Publicas con 17% ($155 millones), en tercer lugar Otras Fuentes de
Financiamiento sin garantia con 9% ($78 millones), Otras Fuentes de
Financiamiento con garantia con 2% ($15 millones) y otras alternativas
menor a 1% como Financiamiento con el Gobierno ($3 millones) y

Financiamiento con instituciones no reguladas por la SBS ($1 millén).
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Gréafico 1
Financiamiento Ecuador
2010

(en % y en ddlares)

Financiamiento con Institucion no

Reguladas por el SBS 1.234.589

® Financiamiento con
Institucién Privada

Financiamiento con el Gobierno 3.221.505
® Financiamiento con
Institucién Publica

Otras Fuentes de Financiamiento

con Garantia 15.128.994

= Otras Fuentes de
Financiamiento sin

Garantia

m Otras Fuentes de
Financiamiento con
Garantia

Otras Fuentes de Financiamiento

sin Garantia 78.940.254

® Financiamiento con el

Gobierno " A .
Financiamiento con Institucion

Publica 155.316.457

¥ Financiamiento con
Institucién no Reguladas

r el SB! . . I,
porel SBS Financiamiento con Institucion

Privada 642.402.285

400.000.000 800.000.000

Fuente: INEC, 2010. Elaboracion: El autor.

En total se financiaron alrededor de 98 mil establecimientos econémicos.
De los cuales 68 mil establecimientos lo realizaron con instituciones
financieras privadas, 9.5 mil establecimientos con instituciones financieras
publicas, 8 mil establecimientos con fuentes de financiamiento sin
garantia, 5 mil establecimientos con otras fuentes de financiamiento con
garantia, 3.6 mil con instituciones no reguladas por la SBS, y 2,5 mil con

financiamiento a través del gobierno.

Segun el Banco Central del Ecuador (BCE) en el 2012 existieron 7.1
millones de operaciones crediticias y un crédito promedio de 2.6 mil en el
2012. En primer lugar se encuentran los Bancos con (4.9 millones
operaciones), le siguen las sociedades financieras (1.3 millones
operaciones) y cooperativas (380 mil operaciones), el resto de
instituciones originaron operaciones menores a 350 mil operaciones
(BCE, 2013).
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Tabla 1

NUmero de operaciones y créditos promedios

2012
Subsistema Financieros 2012
w——  Operociones 4,965,061
Bancos Grédito 3,025.0
- Promedio
Operaciones 380,339
Cooperativas Grédito 61,638.3
Promedio
Operaciones 68,428
Mutualistas Gedito 56,319.8
Promedio
Operaciones 1,337,395
Sociedades Financieras Credito 10,241.0
Promedio
Operaciones 347,836
Tarjetas de Crédito Promedio T84S
Numero de Operaciones 7,099,059
Crédito Promedio 2,600.8

Fuente: Banco Central del Ecuador, 2012.

Segun Andlisis Semanal la cartera de créditos en 2012 en el pais fue de
$24.3 mil millones, el 65% del total inyectado pertenece a los Bancos
Privados, 15% de Banca Publica, 13% Cooperativas, 6% Sociedades

Financieras y 1% Mutualistas (Analisis Semanal, 2013).

4.1.2. Estructura de los ingresos del sistema financiero

El ente que regula y controla a las instituciones financieras es la

Superintendencia de Bancos y Seguros, institucion que emite boletines
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mensuales con la informacién contable condensada de cada una de las

instituciones financieras y del sistema.

Para estructurar la demanda existente de los productos de financiamiento
existentes en el mercado, se procedera a analizar el desenvolvimiento de

las cuentas de ingresos de la banca y demas instituciones financieras.

En el presente trabajo investigativo se estudiaran las instituciones
financieras privadas, instituciones financieras publicas y cooperativas
porque juntas representan el 93% de la cartera de créditos al finalizar el
2012.

El gréfico a continuacion muestra la clasificacién principal de las cuentas
de ingresos de las instituciones financieras segun el plan de cuentas de la
SBS. De tal manera que podamos obtener un mejor andlisis en el

desenvolvimiento de cada una de ellas a lo largo de esta ultima década.

Gréafico 2

Cuentas de Ingresos del Sistema Financiero

INTERESES Y
DESCUENTOS
GANADOS

* DEPOSITOS

« OPERACIONES
INTERBANCARIAS

« INTERESESY

DESCUENTOS DE
INVERSIONES EN
TITULOS VALORES

« INTERESES DE CARTERA
DE CREDITOS

« OTROS INTERESES Y
DESCUENTOS

COMISIONES
GANADAS

« CARTERA DE CREDITOS

* CARTAS DE CREDITO
* OTRAS

INGRESOS POR

SERVICIOS

« AFILIACIONESY
RENOVACIONES

* MANEJO Y COBRANZAS

* POR ASESORAMIENTO
FINANCIERO

« OTROS SERVICIOS

UTILIDADES
FINANCIERAS

* GANANCIA EN CAMBIO

 EN VALUACION DE
INVERSIONES

« EN VENTA DE ACTIVOS
PRODUCTIVOS

 RENDIMIENTOS POR
FIDEICOMISO
MERCANTIL

+ ARRENDAMIENTO
FINANCIERO

OTROS INGRESOS

OPERACIONALES

« Utilidaden venta de
bienes realizablesy
recuperados

* OTROS

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: El autor.
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4.1.2.1. Ingresos del Sistema Financiero Privado

El Sistema Financiero Privado en el 2012 estaba compuesto por veinte
seis bancos segun la Superintendencia de Bancos y Seguros y se

encontraba dividido de la siguiente manera®:

Grafico 3

Estructura del Sistema Financiero Privado

BANCOS PRIVADOS BANCOS PRIVADOS
GRANDES VIEDIANG PEQUENOS

*BP GUAYAQUIL *BP AUSTRO *BP AMAZONAS
*BP PACIFICO *BP BOLIVARIANO *BP COFIEC
*BP PICHINCHA *BP CITIBANK *BP COMERCIAL DE
*BP PRODUBANCO *BP GENERAL MANABI
RUMINAHUI *BP LITORAL

*BP INTERNACIONAL *BP LOJA

*BP MACHALA *BP SOLIDARIO

*BP PROMERICA * BP SUDAMERICANO

*BP TERRITORIAL

*BP UNIBANCO

*BP COOPNACIONAL
*BP PROCREDIT
*BP CAPITAL

*BP FINCA

*BP DELBANK

*BP D-MIRO S.A.

Fuente: SBS,2012. Elaboracién: El autor.

Los ingresos totales del sistema financiero privado en el 2012 fueron de
$2.9 mil millones y han crecido en 201,69% en esta ultima década (2003-
2012). En el 2012, la cuenta Intereses y Descuentos ganados es el mayor
aporte a los ingresos con un peso del 66%, en segundo lugar se
encuentran los ingresos por servicios con una colaboraciéon del 13% y en
tercer lugar se encuentran las comisiones ganadas con un aporte del 8%
al total de ingresos. El resto de cuentas de ingresos registraron un aporte

de 5% o menor en el 2012.

! Nota: Agrupacion de entidades: metodologia de percentiles; modificados de acuerdo
con los datos de la participacion del activo a diciembre de 2010, los rangos porcentuales
son:

Mayores o iguales a 9.00% grandes

Menos de 9.00% y mayor o igual a 2.00% medianos

Menor a 2%

21



En promedio en esta Ultima década los ingresos por intereses y
descuentos ganados representan el 56% de los ingresos totales, los
ingresos por servicios representan el 13%, las comisiones ganadas el
12%, otros ingresos operacionales 8%, otros ingresos el 6% y utilidades

financieras el 5%.

El mayor crecimiento de los productos financieros del sistema es ingresos
por servicios con 678% en los ultimos 10 afios, seguido por los ingresos
por intereses y descuentos ganados han crecido en 274%, otros ingresos
104%. El resto de cuentas ha tenido un crecimiento menor a 70%.

Cabe mencionar que los intereses que genera la cartera de créditos que
coloca el sistema se incluyen en la cuenta Intereses y Descuentos
ganados y en el 2012 representaron el 92,53% de la cuenta y el 61,05%

de los ingresos totales.

Grafico 4
Ingresos del Sistema Financiero Privado
2003-2012

(en miles de délares)

2012

2011 HINTERESES Y DESCUENTOS
1 GANADOS

2010 H COMISIONES GANADAS

2009

| HINGRESOS POR SERVICIOS
2008
2007 EUTILIDADES FINANCIERAS

2006
HOTROS INGRESOS

2005 OPERACIONALES

] ]
2004 OTROS INGRESOS

2003

1.000.000 2.000.000 3.000.000

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: El autor.
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En 2012 la institucion financiera privada que obtuvo mayores ingresos del
mercado fue Banco Pichincha con el 33% del total de ingresos ($979
millones), en segundo lugar se ubicé Banco de Guayaquil con 13% ($370
millones), las demas instituciones financieras privadas obtuvieron

ingresos por menos del 10% del total.

Grafico 5

Ingresos del Sistema Financiero Privado

Por Instituciéon Financiera en 2012

(en miles de dolares)

BP PICHINCHA

BP GUAYAQUIL
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BP MACHALA

BP CITIBANK

BP LOJA

BP TERRITORIAL
BP AMAZONAS

BP CAPITAL

BP FINCA

BP COOPNACIONAL
BP D-MIRO S.A.

BP COFIEC

BP COMERCIAL DE
MANABI

BP DELBANK
BP LITORAL

BP SUDAMERICANO

d $978.963,44

d $370.861,11

el $279.742,48
e $221.225,98
B $178.737,43
B $169.917,66
B $132.333,02
Bed $88.260,74

B $81.160,43

B $70.843,55

e $62.599,54

bl $61.739,60

bl $55.192,53

B $38.15048

B $38057,24

$30.158,11

$16.897,81

$16.135,58
I $13.386,94
I $13.124,06
i $13.05558
$5.303,86
$4.845,42
$3.611,28

$3.320,34

$1.423,46

Fuente: SBS,2012. Elaboracién: El autor.
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Los ingresos totales del sistema financiero privado han crecido en 202%
durante la ultima década, los impuestos y participacién a empleados ha
crecido en 240% y la ganancia del ejercicio ha crecido en 241%. Es decir,

el crecimiento ha sido directamente proporcional en estos diez afios.

Cabe destacar que en el 2009 se refleja un desliz del sistema, situacion
qgue la Asociacion de Bancos Privados del Ecuador (ABPE) atribuyo a la
decision de la Junta Bancaria con respecto a la gratuidad de 10 servicios

bancarios que hasta ese momento tenian costo (Bittium-Energy, 2009).

Gréafico 6
Ingresos totales, Impuesto a la renta y participaciéon a empleados y
Ganancia del ejercicio
2003-2012

(en miles de délares)

3.500.000

3.000.000
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1.000.000 - DEL EJERCICIO

500.000 A
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Fuente: SBS,2012. Elaboracién: El autor.
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4.1.2.2. Ingresos del Sistema Financiero Publico

El Sistema Financiero Publico en el 2012, segun la Superintendencia de
Bancos y Seguros est4d compuesto por cuatro bancos?, distribuidas en

instituciones financieras de primer y segundo piso de la siguiente manera:

Gréafico 7

Estructura del Sistema Financiero Publico

INSTITUCIONES
FINANCIERAS DE

PRIMER PISO SEGUNDO PISO

*BANCO DEL ESTADO +BANCO ECUATORIANO

+BANCO NACIONAL DE DE LA VIVIENDA
FOMENTO

« CORPORACION

FINANCIERA NACIONAL

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: El autor.

Los ingresos totales del sistema financiero publica en el 2012 fueron de
$478.7 millones y han crecido en 123,9% en esta Ultima década (2003-
2012). En el 2012, la cuenta Intereses y Descuentos ganados es el mayor
aporte a los ingresos con un peso del 65%, en segundo lugar se
encuentran otros ingresos con el 19% vy en tercer lugar se encuentran los
otros ingresos operacionales con el 8% del total de ingresos. El resto de

cuentas de ingresos registraron un aporte menor a 3%.

Instituciones financieras de primer piso.- Instituciones que legalmente estan
autorizadas para realizar operaciones de Ahorro, financieras, hipotecarias y de
capitalizacion.

Instituciones financieras de segundo piso.- Instituciones financieras que no atienden, ni
directa ni personalmente, a los usuarios del sistema financiero, sino que actian como
intermediarios entre ellos y los establecimientos bancarios para gestionar la consecucion
de recursos.

Nota: Se excluye de esta clasificacion al Instituto Ecuatoriano de Crédito Educativo
(IECE).
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En promedio en esta ultima década los ingresos por intereses y
descuentos ganados representan el 57% de los ingresos totales, las
comisiones ganadas el 3%, los ingresos por servicios representan el 1%,
las utilidades financieras el 9%, otros ingresos operacionales 6% y otros

ingresos el 25%.

La cuenta otros ingresos operaciones ha crecido en 801% en la ultima
década, seguido por ingresos por servicios con 432% e intereses y
descuentos ganados con 280%, el resto de cuentas no supero el 127% de
crecimiento; sin embargo existen cuentas que registran un decrecimiento

en participacion como es el caso de utilidades financieras (-80%).

Grafico 8
Ingresos del Sistema Financiero Publico
2003-2012

(en miles de délares)
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2004
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100.000 200.000 300.000 400.000 500.000

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: El autor.

De los $478.7 millones originados por la banca publica en 2012 la
principal institucion financiera que aporto al sistema fue la Corporacion
Financiera Nacional (CFN) con el 46% del total de ingresos ($222.5

millones), en segundo lugar se ubic6 Banco Nacional de Fomento con
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31% ($149.7 millones), en tercer lugar se posicioné el Banco del Estado
con el 17% del total ($83,2 millones) y en cuarto lugar el Banco

Ecuatoriano de la Vivienda con el 5% restante ($23.4 millones).

Grafico 9
Ingresos del Sistema Financiero Pablico
Por Institucion Financiera en 2012

(en miles de doélares)

CORPORACION FINANCIERA NACIONAL _2.502,96

BANCO NACIONAL DE FOMENTO $149.689,26

BANCO DEL ESTADO ﬁ $83.183,97

BANCO ECUATORIANO DE LA VIVIENDA F $23.395,58

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: El autor.

Los ingresos totales del sistema financiero publico ha crecido en 123,9%
durante la Ultima década, los impuestos y participacion a empleados ha

crecido en 74,5% y la ganancia del ejercicio ha crecido en 294,8%.

La relacion entre el crecimiento de la utilidad en comparacion a las ventas
del sistema es de 2,38 veces. Y la relacién del impuesto y la participacion
a empleados es 0,60 veces el crecimiento de las ventas en la ultima
década. Cabe destacar que en 2008 a pesar de tener ingresos superiores

que en el afio anterior el sistema publico presenta una pérdida.
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Grafico 10
Ingresos totales, Impuesto a la renta y participacién a empleados y
Ganancia del ejercicio
2003-2012

(en miles de ddlares)

600.000

500.000

400.000

= TOTAL INGRESOS

300.000

e=fil= |MPUESTOS Y
PARTICIPACION A
EMPLEADOS

#== GANANCIA O PERDIDA DEL
EJERCICIO

200.000 -~

100.000

(100.000)

Fuente: SBS, 2012. Elaboracioén: El autor.

A lo largo de los ultimos 5 afios, expertos han mencionado como el
crecimiento un aporte a la banca publica ha sido superior producto de una
innovacion en conceptos, autoridades y la creacién del Banco del less
(Biess) que a pesar de no ser estar contemplada en el andlisis anterior, es
una institucion que empez6 sus operaciones en el 2010 y que respalda
sus ingresos en créditos hipotecarios (52,5% de este nicho de mercado
en 2011 segun MarketWatch), desplazando a la banca privada en este

producto financiero.

Desde julio de 2008 a diciembre de 2012 se otorgaron $2.6 mil millones
en créditos hipotecarios (25,6% en Guayas) y beneficiaron a mas de 76
millones de familias ecuatorianas; $3.3 mil millones en créditos
quirografarios (32,1% en Guayas) Yy $333.3 millones en créditos
prendarios (17.,5% en Guayas) mediante sus 12 agencias del Monte de
Piedad (IEES, 2013).
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4.1.2.3. Ingresos de Cooperativas

La estructura de las cooperativas en el 2012, segun la Superintendencia

de Bancos y Seguros estd compuesto por treinta y nueve instituciones?,

distribuidas en grandes, medianas, pequefias y muy pequefias de la

siguiente manera (cabe mencionar que existen algunas cooperativas que

a la fecha del presente trabajo investigativo aiin no son reguladas por la

SBS):
Grafico 11
Estructura de Cooperativas

COOPERATIVAS COOPERATIVAS COOPERATIVAS
GRANDES m PEQUENAS MUY PEQUENAS

« JUVENTUD +«COOPROGRESO - 15 DE ABRIL
ECUATORIANA *MEGO «EL SAGRARIO
PROGRESISTA +RIOBAMBA +23 DE JULIO

« JARDIN AZUAYO «0OSCUS «CODESARROLLO

29 DE OCTUBRE «SAN FRANCISCO « ATUNTAQUI

«CACPECO « ALIANZA DEL
+ ANDALUCIA VALLE

*MUSHUC RUNA +CAMARA DE
COMERCIO DE
AMBATO
+SANTA ROSA
*PABLO MUNOZ
VEGA

*CONSTRUCCION
COMERCIO Y
PRODUCCION
LTDA

*TULCAN

* CACPE BIBLIAN
*SAN JOSE

* CACPE PASTAZA

*PADRE JULIAN
LORENTE

*CACPE LOJA

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: El autor.

*COMERCIO
*CHONE LTDA

*SAN FRANCISCO
DE ASIS

* GUARANDA
*COOPAD

+11 DE JUNIO
*COTOCOLLAO
*LA DOLOROSA
*CALCETA

*9 DE OCTUBRE
*SANTA ANA

*SAN PEDRO DE
TABOADA

¥ Nota: Agrupacion de entidades: metodologia de percentiles; modificados de acuerdo
con los datos de la participacion del activo a diciembre de 2011, los rangos porcentuales

son:
Grandes (Mayor a 6,00%)
Medianas (Entre 3.00% y 5.99%)
Pequefias (Entre 1.00% y 2,99%)
Muy Pequefias (Menor a 0,99%)
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Los ingresos totales de las cooperativas en el 2012 fueron de $508.8
millones y han crecido en 703% en esta Ultima década.

En el 2012, la cuenta Intereses y Descuentos ganados es el mayor aporte
a los ingresos con un peso del 93%, en segundo lugar se encuentran
otros ingresos con el 5% vy en tercer lugar se encuentran los ingresos por
servicios con el 2% del total de ingresos. El resto de cuentas de ingresos

registraron un aporte menor a 1,5% en el 2012.

En promedio en esta Ultima década los ingresos por intereses y
descuentos ganados representan el 82% de los ingresos totales, las
comisiones ganadas el 8%, otros ingresos el 5%, los ingresos por
servicios el 4%, y otros ingresos operacionales 1%. Las utilidades

Financieras no representan ni el 1% en promedio de los ingresos totales.

La cuenta intereses y descuentos ganados ha crecido en 851% en los
ultimos diez afos, seguido por las utilidades financieras con 773% y otros
ingresos con 767%. El resto de ingresos creci6 menos de 352%. Sin
embargo la cuenta comisiones ganadas registra un decrecimiento en

participacion de -89%.
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Gréfico 12

Ingresos de Cooperativas

2003-2012

(en miles de ddlares)

2011

2009

2007

2005

2003

2012 :
2010 :
2008 :
2006 :

2004

100.000 200.000 300.000 400.000 500.000 600.000

HINTERESES Y DESCUENTOS
GANADOS

B COMISIONES GANADAS

HINGRESOS POR SERVICIOS

UTILIDADES FINANCIERAS

EOTROS INGRESOS

OPERACIONALES
HOTROS INGRESOS

De los $508.8 millones registrados como ingresos totales en el 2012 en el
sistema de cooperativas, la que obtuvo mayores ingresos fue Juventud
Ecuatoriana Progresista con el 13% del total ($65.6 millones), seguido por
29 de Octubre con el 7,2% ($36.5 millones), en tercer lugar Jardin Azuayo
con 7,1% del total ($36.3 millones) y Cooprogreso con el 6,6% ($33.7

millones).

El resto de cooperativas no obtuvieron ingresos superiores a $24

millones.

Fuente: SBS, 2012. Elaboracioén: El autor.
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Grafico 13
Ingresos de Cooperativas
Por Cooperativas en 2012

(en miles de délares)

JUVENTUD ECUATORIANA PROGRESISTA $66:622,57
29 DE OCTUBRE d  $36.471,83
JARDIN AZUAYO d $36.344,69
COOPROGRESO d  $33.747,62

OSCUS  [———  $23.431,53
RIOBAMBA e $22.050,34
MEGO sl $22.042,44
SAN FRANCISCO |[mm—————d  $21.094,79
MUSHUC RUNA s $18.646,20
CACPECO | $16.724,39
ANDALUCIA === $16.091,12
EL SAGRARIO [ $14.315,52
23 DE JULIO |e————=a $13.834,75
ATUNTAQUI === $13.094,88
ALIANZA DEL VALLE WSS $12.502,90
CODESARROLLO === $11.704,45
15 DE ABRIL | $10.743,56
CAMARA DE COMERCIO DE AMBATO |es====d $10.541,00
SANTA ROSA === $10.333,35
PABLO MUNOZ VEGA | $10.240,51
TULCAN | $10.043,82
CACPE BIBLIAN & $8.936,64
SAN JOSE | $8.185,79
CACPE PASTAZA === $7.875,30
CONSTRUCCION COMERCIO Y.. s $6.972,36
CHONE LTDA &= $5.634,69
CACPE LOJA &= $5.275,73
PADRE JULIAN LORENTE & $4.544,48
COMERCIO &= $4.233,38
11 DE JUNIO & $3.795,62
SAN FRANCISCO DE ASIS &= $3.498,49
FINANCOOP & $3.377,24
GUARANDA & $3.124,22
COTOCOLLAO &= $3.102,81
e
d
o
o

SAN PEDRO DE TABOADA $2.584,22
CALCETA $2.272,23
COOPAD $1.838,02
LA DOLOROSA $1.579,58
9 DE OCTUBRE $1.211,52
SANTA ANA $1.173,90

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: El autor.

Los ingresos totales de las cooperativas han crecido en 703% durante la
Gltima década, los impuestos y participacién a empleados ha crecido en

784% vy la ganancia del ejercicio ha crecido en 830%. Es decir, el
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crecimiento de la utilidad ha sido mayor que los ingresos totales del

sistema de cooperativas.

A partir de octubre de 2012 se crea la Superintendencia de Economia
Popular y Solidaria para controlar y supervisar las 3.8 mil cooperativas
activas, registradas en la Direccion Nacional de Cooperativas y que no
habian sido reguladas por la Superintendencia de Bancos y Seguros

anteriormente.

Esta situacion se origina como resultado del problema que desencadend
Makita Kuk, una cooperativa que cerrd sus puertas a sus cuentahorristas

por razones de iliquidez en agosto del 2012.

Grafico 14
Ingresos totales, Impuesto a la rentay participacion a empleados y
Ganancia del ejercicio
2003-2012

(en miles de dolares)

600.000

500.000

400.000 $==TOTAL INGRESOS

e=fifl= |MPUESTOS Y
PARTICIPACION A
EMPLEADOS

== GANANCIA O PERDIDA DEL
200.000 EJERCICIO

300.000

100.000

2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Fuente: SBS, 2012. Elaboracion: El autor.
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4.1.3. Financiamiento Provincial

En el 2012 se llevaron a cabo 1.3 millones de operaciones crediticias a
partir de instituciones financieras privadas a nivel nacional. Siendo la
provincia de Pichincha la que registra un mayor numero de colocaciones
con el 32% y 425 mil operaciones registradas. En segundo lugar se
encuentra la provincia del Guayas con el 30% y 401 mil operaciones y en
tercer lugar se encuentra la provincia de Manabi con el 6% de las
operaciones totales y un registro de 77 mil operaciones. El resto de
provincias tienen una representacion de menos del 5,7% y menos de 74

mil operaciones individualmente.

Gréfico 15
Financiamiento Provincial
2012

(# de operaciones)

450.000

HPICHINCHA 400.000

BGUAYAS 350.000
HMANABI 300.000
WAZUAY 250.000
BTUNGURAHUA 200.000
HSANTO DOMINGO DE

2LOS TSACHILAS 150.000
HLOS RIOS 100.000
HIMBABURA 50.000

HL0JA

ESANTAELENA
HCHIMBORAZO
MESMERALDAS

LOJA

SANTA ELENA

AZUAY
TUNGURAHUA

SANTO DOMINGO DE.
CANAR

PICHINCHA
GUAYAS

MANABI

EL ORO

LOS RIOS
IMBABURA
COTOPAXI

OTRAS PROVINCIAS

HCOTOPAXI
HCANAR
MOTRAS PROVINCIAS

CHIMBORAZO
ESMERALDAS

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: El autor.

Con respecto a los montos acreditados, se registraron $10.7 mil millones
en 2012 a nivel nacional. En primer lugar, Pichincha registra el 37,5% del

total con $4 mil millones; en segundo lugar se encuentra la provincia del
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Guayas con el 37,1 % del total y $3.9 mil millones; en tercer lugar se
encuentra Azuay con el 5,3% y $580.5 millones. El resto de provincias
representan menos del 4% del total y obtuvieron menos de $419 millones

en créditos.

Grafico 16
Financiamiento Provincial
2012
(Monto en $)

$4.500.000.000
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HGUAYAS
HAZUAY
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ETUNGURAHUA
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$4.000.000.000
$3.500.000.000 -
$3.000.000.000 -
$2.500.000.000 -
$2.000.000.000 -
$1.500.000.000 -
$1.000.000.000 -

HLOS RIOS $500.000.000 -
#IMBABURA $
CO>maIoUILNIRONIY
8 COTOPAXI I<<238Q801é8<2<_(
HCHIMBORAZO %:EJEEOO—IE£%§EHU
4ESMERALDAS f(DD(E%d% 85585525
4 SANTA ELENA g Q s -“20=¢ e e
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©) <
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Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: Autor.

4.1.4. Financiamiento en la Provincia del Guayas

El analisis del financiamiento en la provincia del Guayas se basa en el
informe de Censo Econdmico que realizé el INEC en el 2010, que se
informacion de unidades

realizd6 con el objetivo de actualizar la

productivas en el pais. Este es el ultimo informe publico disponible al

momento de realizar este trabajo investigativo.
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En el mismo se detalla que existen 467.3 mil establecimientos
econémicos® en el pais, de los cuales 109.8 mil establecimientos
pertenecen a la provincia del Guayas, y a su vez 153 (0,03% del total) se

dedican a la actividad de Agricultura, ganaderia, silvicultura y pesca.

Adicionalmente los resultados de este informe revelan los montos de
financiamiento adquiridos durante 2009 y 2010 para estos
establecimientos econdmicos. ElI monto total financiado en el pais durante
2010 es de $10.8 mil millones registrando un incremento de 77,9 % en
comparacion al afio anterior, Pichincha es la provincia que registra un
financiamiento de $4.1 mil millones (38%), en segundo lugar aparece la
provincia del Guayas con $2.1 mil millones (19%) y en tercer lugar Manabi
con un financiamiento de $1 mil millones (10%), el resto de provincias
obtuvieron un financiamiento menor a $1 mil millones en 2010. Para un

mayor detalle por provincias visualizar el cuadro a continuacion.

Grafico 17
Financiamiento provincial
2010

(% por provincias)

1% 1% o
204 1% ,_1% HPichincha
204 0% H Guayas
H Manabi
B Azuay
3% H®E| Oro

¥ Los Rios

¥ Tungurahua

H Santa Elena

M Loja

® Bolivar

H Chimborazo

u Galapagos

i Esmeraldas

i Santo Domingo
4 Imbabura

M Otras provincias

Fuente: INEC, 2010. Elaboracion: El autor.

“ El concepto Establecimiento Econémico incluye micro, pequefias, medianas y grandes empresas.
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De la totalidad de los establecimientos registrados en el pais en 2010 el
53,6% accedieron a financiamiento, la actividad de Agricultura, ganaderia,
silvicultura y pesca en la provincia del Guayas no se aleja de este
promedio, debido a que 76 obtuvieron financiamiento en el mismo afio
(49,7%), situacidbn que representa un incremento de 138% en

comparacién a 2009.

A pesar del gran incremento en establecimientos financiados en este
sector de la provincia, el monto a financiarse solo se incrementé en
13,86% en relacion al afio anterior. Este sector se ha beneficiado con
$72.4 millones de financiamiento en 2010 como se lo puede visualizar en

el cuadro a continuacion.

Grafico 18
Establecimientos que obtuvieron financiamiento

Sector Agricultura, ganaderia, silviculturay pesca

Provincia del Guayas Provincia del Guayas
(namero de establecimientos) (ddlares)

74.000.000

72.437.000

72.000.000
70.000.000

68.000.000

66.000.000
63.620.446
64.000.000
62.000.000

60.000.000

58.000.000
2009 2010 2009 2010

ESi ENo ¥ Financiamiento ($)

Fuente: INEC,2010. Elaboracién: El autor.

Si se realiza un célculo proporcional equitativo a la actividad pesca en la
informacion disponible se obtendra que 19 establecimientos de pesca
obtuvieron financiamiento en la provincia del Guayas y que el monto

financiado fue de $18 millones durante 2010.
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4.2 Estudio de Mercado

4.2.1. Resultados

1. Canton o Ciudad

Tabla 2

Respuestas Frecuencias %
Playas 17 44%
Guayaquil (Posorja) 12 30%
Guayaquil 8 20%

Duran 1 3%

Guayaquil (Chongon) 1 3%

Guayaquil (Tenguel) 1 3%
Total 40 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracién: El autor.

Gréfico 19

Cantén o Ciudad

39 3%

4%

H Playas

H Guayaquil (Posorja)
H Guayaquil

® Durén

H Guayaquil (Chongon)

 Tenguel

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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2. ¢Qué actividad especifica desarrolla su negocio?

Tabla 3
Respuestas Frecuencias %
Extrag:c[on y' 21 5206
Comercializacion
Distribucion 19 48%
Total 40 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Grafico 20

¢ Qué actividad especifica desarrolla su negocio?

H Extraccion y Comercializacion

H Distribucion

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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3. ¢Cuéanto tiempo lleva desarrollando esta actividad?

Tabla 4

Respuestas | Frecuencia
Minimo 1
Promedio 20
Maximo 57

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Grafico 21

¢Cuanto tiempo lleva desarrollando esta actividad?
(afios)

Promedio 20

Minimo 1

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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4. ¢CoOmo esta constituido?

Tabla 5

Respuestas | Frecuencias %
Artesano 13 33%
Otro 12 30%
Persona 10 25%

Juridica

Persona 0
Natural ° 13%
Total 40 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Gréfico 22

¢COmo esta constituido?

Artesano
M Otro
M Persona Juridica

H Persona Natural

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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5. ¢Cuéntas personas se ven beneficiadas con los ingresos que

origina su actividad? (empleados o subordinados)

Tabla 6

Respuestas | Frecuencia
Minimo 1
Promedio 2

Maximo 200
Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Gréfico 23

¢Cuantas personas se ven beneficiadas con los ingresos que
origina su actividad? (empleados o subordinados)

Promedio

Minimo

0 50 100 150 200 250

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracién: El autor.
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6. ¢Qué mecanismos de financiamiento utiliza habitualmente?

Tabla 7
Respuestas Frecuencias %
Crédito 28 82%
A través de 3 9%
proveedores
Otro 3 9%
Total 34 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Gréfico 24

¢Qué mecanismos de financiamiento utiliza habitualmente?
(Escojauna)

Crédito
H A través de proveedores

u Otro

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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7. ¢Qué ente normalmente le oferta alternativas

financiamiento?

Tabla 8
Respuestas Frecuencias %
Instltumongs Financieras 19 5106
Privadas
Otro 14 38%
Instltu0|on,es.F|nanC|eras 2 6%
Publicas
Proveedores 2 5%
Total 37 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Gréfico 25

¢Qué ente normalmente le oferta alternativas de financiamiento?
(Escojauna)

Instituciones Financieras
Privadas

¥ Otro

H Instituciones Financieras
Publicas

H Proveedores

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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8. ¢Qué destino normalmente tiene el financiamiento?

Tabla 9
Respuestas |Frecuencias %
Capltal_de 26 67%
Trabajo
Compra de 10 26%
Activos
Pago de 1 3%
sueldos
Otro 2 5%
Total 39 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Grafico 26

¢ Qué destino normalmente tiene el financiamiento?
(Escojauna)

2%

Capital de Trabajo
H Compra de Activos
M Pago de sueldos

Otro

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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9. ¢(Qué barreras normalmente se encuentra cuando quiere

financiarse?

Tabla 10
Respuestas Frecuencias %
Cobertura de garantias 14 42%
Tiempo que toma_gl proceso de 9 270
obtencion
Altas tasas de interés 8 24%
Desconocimiento de alternativas 1 3%
Dificil acqeso q instituciones 1 3%
financieras
Total 33 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Gréfico 27

¢Qué barreras normalmente se encuentra cuando quiere
financiarse?
(Escojauna)

3% 3%

H Cobertura de garantias

® Tiempo que toma el proceso de
obtencion

H Altas tasas de interés

H Desconocimiento de alternativas

H Dificil acceso a instituciones
financieras

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.
Elaboracion: El autor.
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10.¢Conoce usted que es el leasing o arrendamiento financiero?

Tabla 11
Respuestas | Frecuencias %
No 27 68%
Si 13 32%
Total 40 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Gréfico 28

¢Conoce usted que es el leasing o arrendamiento financiero?

| Si

#No

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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11..,Conoce usted las ventajas del leasing o arrendamiento

financiero?
Tabla 12
Respuestas | Frecuencias %
No 29 72%
Si 11 28%
Total 40 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Gréfico 29

¢Conoce usted las ventajas del leasing o arrendamiento
financiero?

i si

®No

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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12.Si le propusieran una alternativa de financiamiento a través del
alquiler de un activo sin el ofrecimiento de garantias y opcidn

de compra al final del periodo, ¢accederia?

Tabla 13
Respuestas | Frecuencias %
Si 32 80%
No 8 20%
Total 40 100%

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.

Gréfico 30

Si le propusieran una alternativa de financiamiento a través del
alquiler de un activo sin el ofrecimiento de garantias y opcién de
compra al final del periodo, ¢accederia?

| Si

#No

Fuente: Encuesta a Pymes del sector Pesquero de la Provincia del Guayas.

Elaboracion: El autor.
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4.2.2. Analisis

1. Canton o Ciudad

Andlisis.- El 44% de las pymes entrevistadas pertenecen a Playas, el
30% pertenecen a la parroquia rural Posorja de la ciudad de Guayaquil, el
20% pertenecen a la ciudad de Guayaquil, la Parroquia Urbana Chongdn
y la Parroquia Rural Tenguel de Guayaquil; y Duran registran el 3% cada

una.

2. ¢Qué actividad especifica desarrolla su negocio?

Analisis.- El 52% de los entrevistados se dedica a la extraccion y
comercializacion y el 48% restante se dedican a la distribucion (compra y

venta).

3. ¢Cuéanto tiempo lleva desarrollando esta actividad?

Analisis.- En promedio las pymes entrevistadas llevan 10 afos
desarrollando su actividad en el sector pesquero. Se registra un minimo

de 1 afio y un maximo de 57 afos.

4. ¢COmo esta constituido?

Andlisis.- El 33% de las pymes entrevistadas se encuentran registradas
con una calificacion artesanal (no facturan), el 30% se encuentra
registrada de otra forma, el 25% de los entrevistados se encuentran
registrados como personas juridicas y el 13% como personas naturales (si

facturan).
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5. ¢Cuéntas personas se ven beneficiadas con los ingresos que

origina su actividad? (empleados o subordinados)

Andlisis.- En promedio las pymes entrevistadas benefician a 2 personas
con los ingresos que originan su actividad. La pyme con menor cantidad
de empleados o subordinados registra 1 persona y la pyme con mayor

cantidad registra 200 personas.

6. ¢Qué mecanismos de financiamiento utiliza habitualmente?

Andlisis.- La mayoria de las pymes (82%) se financia a través de
mecanismos como el crédito, el 9% se financia a través de proveedores y

el 9% restante a través de otros mecanismos.

7. ¢Qué ente normalmente le oferta alternativas de

financiamiento?

Andlisis.- Mas de la mitad de las pymes entrevistadas (51%) aseguran
que reciben ofertas de financiamiento de Instituciones Financieras
Privadas, el 38% aseguraron que reciben ofertas de otros entes, el 5%
aseguraron que a través de instituciones financieras publicas y el 5%

restantes recibe ofertas de sus proveedores.

8. ¢Qué destino normalmente tiene el financiamiento?
Andlisis.- La mayoria de las pymes entrevistadas (67%) utilizan los
financiamientos para capital de trabajo, el 26% para la compra de activos,

el 3% para el pago de sueldos y el 5% para otros fines diferentes a los

mencionados anteriormente.

o1



9. ¢(Qué barreras normalmente se encuentra cuando quiere

financiarse?

Andlisis.- El 42% de las pymes entrevistadas asegura que al momento de
financiarse la primera barrera que encuentra es la cobertura de garantias,
el 27% asegura que el principal inconveniente es el tiempo que toma el
proceso de obtencion del financiamiento, el 24% menciondé que su
principal barrera son las altas tasas de interés, el 3% de las entrevistadas
mencionaron que es el desconocimiento de alternativas y el 3% restante

mencionod que se debe al dificil acceso a las instituciones financieras.

10.¢Conoce usted que es el leasing o arrendamiento financiero?

Andlisis.- El 68% de las pymes entrevistados mencionaron que no
conocen que es el leasing o arrendamiento financiero, el 32% menciono6

gue si conocia este producto financiero.

11..,Conoce usted las ventajas del leasing o arrendamiento

financiero?

Andlisis.- La mayoria de las pymes entrevistadas (72%) aseguré no
conocer las ventajas del leasing o arrendamiento financiero, el 28%

restante asegurd que no conocia las ventajas de este producto financiero.

12.Si le propusieran una alternativa de financiamiento a través del
alquiler de un activo sin el ofrecimiento de garantias y opcion

de compra al final del periodo, ¢accederia?
Andlisis.- Una gran cantidad de pymes entrevistadas (80%) accederia a

una propuesta de leasing como herramienta de financiamiento para su

actividad, el 20% restante menciono que no accederia.
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4.3.Producto Financiero Leasing o Arrendamiento Financiero

4.3.1. Leasing en Latinoamérica

La aparicion del producto financiero Leasing, tiene sus antecedentes en
Estados Unidos en la década de los 50, tras una demanda de productos
alimenticios por el ejército estadounidense a una fabrica americana. Su
dueiio, Boot-he Jr. Se ve en la necesidad de arrendar maquinaria para
cubrir esta demanda. Tras el éxito obtenido en esta operacion se funda
U.S. Leasing (Jinesta, 1992).

Pero tardaria 10 afilos mas, en que esta herramienta financiera logre
llegar a Latinoamérica y Europa. Dando origen a proyectos de inversion
en sectores como: manufactura en Brasil, mineria en Chile, petroleo en
Venezuela, etc. Sin importar el nivel corporativo del contratante, debido a

que se registra una mayor inclinacién por las pymes.

Hasta el 2001, el Consejo Federal del Notariado Argentino menciona
como en América Central y del Sur el derecho americano, de Venezuela
y Brasil han legislado sobre el leasing; sin embargo, la legislacion mas

completa y avanzada hasta esa fecha es la Ley de Ecuador.

A lo largo del tiempo se han originado alianzas entre paises para poder
dar un mayor grado de ayuda a la region mediante el uso de este
producto financiero, como es el caso del Gobierno de Venezuela que
firm6 en 2010 con compafias rusas llyushin Finance Corporation (IFC) y
Eurofinance Mosnarbank un convenio para crear una empresa mixta de

leasing de aviones.
El crecimiento a nivel latinoamericano en los ultimos afios tiene una

estrecha relacion con la presencia de compafiias multinacionales y grupos

econdmicos del sector involucrados en la actividad. Ademas de la
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participacion independiente de Caterpillar Financial, John Deere Credit
Co., y HP Financial. (The Alta Group, 2009)

Adicionalmente la creacidon de entes o instituciones de apoyo y
promocion son una de las claves de éxito para el impulso de una actividad

y este es el caso del Leasing a nivel Latinoamericano.

La Federacion Latinoamericana de Leasing, FELEASE, es

= la institucion sin fines de lucro que organiza a las compafiias

y asociaciones latinoamericanas de leasing, se fundo el 9

de septiembre de 1983, con el Congreso Internacional de Leasing
realizado en Rio de Janeiro, Brasil. Dos afios mas tarde se dio la
constitucion. Esta organizacion realiza reuniones anuales para la revision
de temas criticos. La ultima asamblea fue realizada en Sao Paulo, el 24
de Octubre de 2011; en la cual se designé como presidente al Sr. Osmar

Roncolato Pinho y su periodo de eleccion fue hasta el 2013.

En la siguiente tabla se detallan los paises miembros de FELALEASE:

Tabla 14
Felalease - Nombres de Asociaciones
Pais Nombre de Asociacion Pagina web
. L ) ) http://www.leasingdeargentina.com.ar/estadistica
Argentina Asociacion de Leasing de Argentina — ALA
s.html
Brasil Associacao Brasileira das Empresas de http://www.leasingabel.com.br/site/Site/php/intern
rasi
Leasing — ABEL a.php?codmenu=2&codpagina=8
Chile Asociacion Chilena de Leasing — ACHEL http://www.achel.cl/home/estadisticas.html
) Federacion Colombiana de Compaiiias de ) o
Colombia ) http://www.fedeleasing.org.co/estadisticas.htm
Leasing — FEDELEASING
) Comité de Arrendadoras de la Asociacion
Costa Rica . .
Bancaria Costarricense
El Salvador ARRINSA Leasing S.A
Guatemala Grupo Casa
Asociacion Mexicana de Sociedades
México Financieras de Arrendamiento, Crédito y http://amsofac.org.mx/

Factoraje, A.C. — AMSOFAC
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Pais Nombre de Asociacién Paginaweb

. Financiera Arrendadora Centroamericana, S.A. )
Nicaragua http://www.finarca.com/pb.php
— FINARCA

Peru Amérika Financeira http://www.alsa.com.pe/informacion.html

Fuente: Felalease, 2012.

Como se puede visualizar, las principales economias del sector

pertenecen a esta asociacion entre ellas Brasil, Chile y Pera.

Ecuador.- no pertenece a la FELALEASE hasta la presente fecha.
El roce con paises expertos en el desarrollo de esta actividad le daria a
Ecuador un mayor interés en dinamizar este sector de la economia que

lleva como fin la ayuda a pequefias y medianas empresas.

4.3.1.1. Mercado de Leasing en Latinoamérica

Segun un informe de The Alta Group, una de las fuentes de mayor
confiabilidad sobre informacion de leasing en la region, el mercado de
Leasing en Latinoamérica fue de $76.9 mil millones en 2011, sin embargo

este total representa una reduccion de 13,2% en comparacion al 2010.

A través de datos historicos se utilizd un crecimiento promedio para cada
uno de los 16 paises que contenia el informe para proyectar el
crecimiento en 2012. EL resultado obtenido fue que la industria creceria
en 10% en comparacion a 2011, registrando un nivel de ingresos de $84,8

mil millones.
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Gréfico 31

Ingresos y crecimiento de Leasing ($) — Latinoamérica
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El mayor representante a nivel latinoamericano en el 2011 es Brasil con
$34.3 mil millones (Decremento de -6%), en segundo lugar se encuentra
Colombia con $13.1 mil millones (Crecimiento de 34%), y en tercer lugar
se encuentra Chile con $10 mil millones (Crecimiento de 22%), los demas

paises latinoamericanos obtuvieron ingresos inferiores a $8 mil millones.

Uno de los casos mas relevantes en el 2011, es el caso de El Salvador,
pais que obtuvo ingresos de leasing por $17.1 mil millones y con un
crecimiento de 30% en comparacion al afio anterior. Sin embargo
Guatemala con ingresos de $32 millones en 2011 y un decremento de -
32%, es el pais con mayor Retorno sobre el Patrimonio del sector

(40,72%).

Fuente: Alta Group. 2012. Elaboracion: El autor.

(*) Proyeccion
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Tabla 15
Ingresos por Leasing de paises latinoamericanos

en miles de ddlares

Pais 2008 2009 2010 2011 2012 * ROE
Brasil $ 46.532.085 $61.118.319 $51.892.396 $34.322.679  $32.308.332 1%
Colombia $ 5.543.220 $6.541.474 $ 8.359.814 $ 13.146.396 $17.662.739 13%
Chile $ 5.655.318 $ 6.907.678 $ 9.343.652 $ 10.069.619  $ 12.257.384 17%
Peru $5.016.247 $ 5.632.557 $ 6.322.825 $ 7.879.463 $9.170.660 13%
Mexico $4.495.913 $ 6.027.357 $ 8.764.881 $ 7.139.340 $ 8.589.466 16%
Argentina $ 992.289 $ 738.340 $1.240.672 $1.736.011 $2.212.651 32%
Puerto Rico $2.213.749 $1.910.530 $ 1.786.940 $ 1.687.375 $1.542.611 -11%
Costa Rica $ 160.426 $118.998 $ 350.540 $ 380.383 $ 605.147 3%
Venezuela $513.841 $ 440.360 $ 261.005 $ 244.853 $194.888 12%
Ecuador $ 364.082 $ 272.263 $194.535 $ 165.190 $127.277 17%
Bolivia $ 20.740 $ 22.020 $ 27.594 $ 36.194 $ 43.753 10%
Guatemala $199.243 $182.140 $ 33.988 $ 32.063 $21.847 41%
Republica
DoFr)ninicana $ 33.677 $ 49.870 $ 22.447 $24.786 $ 25.076 24%
Nicaragua $17.535 $16.182 $ 10.300 $19.704 $ 22.806 21%
Honduras $ 175.562 $163.476 $21.711 $ 18.994 $12.275 17%
El Salvador $ 9.600 $9.424 $ 8.360 $17.069 $ 22.249 9%
TOTAL $ 71.943.528 $90.150.986 $88.641.662 $76.920.120 $84.819.162

Fuente: The Alta Group. 2012
Nota: Arreglados de mayor a menor en base a los ingresos 2011

(*) Proyeccion

Ecuador.- obtuvo ingresos por $165 millones en 2011, un decremento de
-23%, pero con un ROE de 16,93%.

4.3.1.2. Marco regulatorio y evolucién del Leasing en los
paises latinoamericanos

De acuerdo al informe de The Alta Group existen 16 paises que participan
en el mercado de leasing a nivel latinoamericano motivo por el cual, se
revisard el marco regulatorio y evolucion de ingresos de cada uno de

ellos a continuacion, en orden de ingresos registrados en 2011:

4.3.1.2.1. Brasil

Este pais regul6 la actividad de arrendamiento financiero o leasing a partir
del afio 1983, mediante disposiciones que mencionan el tratamiento
tributario de las operaciones de arrendamiento mercantil, y otorgando la

competencia de regulacion y fiscalizacion al Banco Central de Brasil.
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Actualmente esta actividad se encuentra regulada por la Ley 10701 cuya

ultima actualizacién se realizé en Julio de 2003.

Las modalidades de leasing reguladas son: el financiero (contrato la
opciébn de compra y calculo del valor residual), y el lease back (el
vendedor de un bien a la institucion financiera o sociedad de leasing, se

convierte inmediatamente en arrendatario del mismo).

El leasing financiero inmobiliario es regulado pero solo en aquellos casos
en los que la operacion no recae sobre industrias, locales comerciales,
oficinas y casas habitacionales, debido a que las mismas son reguladas a

través de la ley de inquilinato de este pais.

El desempefio de Brasil en los ultimos afios coincide con la préxima Copa
Mundial que se llevar a cabo en este pais y el crecimiento de industrias
paralelas a la del Leasing. La constancia en ubicacion del ranking
latinoamericano en los dos ultimos afios respalda un posicionamiento en

la industria.

Sin embargo un reporte actualizado de la Asociacion Brasilefia de
Empresas de Leasing muestra como la cartera en reales a valor presente
ha tenido un decrecimiento en 2010 (-21,76%), 2011 (-27,43%) y 2012
(-34,86%) en comparacion a afios anteriores, situacion que se ve
respaldada con el decrecimiento de niumero de contratos por Leasing
2010 (-11,09%), 2011 (-22,43%) y 2012 (-30,05%). Lo que origina un
decrecimiento promedio en los ultimos tres afios de -27,74% en cuanto a

valor y -21,19% en cuanto a numero de contratos.
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Grafico 32
Evolucién del Valor Presente de la Cartera de Leasing (2008-2012)
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Fuente: Asociacion Brasilera de Empresas de Leasing (ABEL), 2012.

Cabe mencionar que a pesar que algunos expertos en el area planean un
crecimiento en el sector del leasing debido al sector de la construccion
mediante infraestructura y eventos (Rindebro, 2012). Ademas de que se
generara un impulso en el sector con la entrada de nuevos participantes
en el mercado como Banco Panamericano. A pesar que la cartera del
leasing en 2012 se inclina mas por el sector automovilistico (56,66%),

seguido por el sector de maquinas y equipos (30,98%).

Gréfico 33

Sectores financiados por Leasing en Brasil
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Fuente: Asociacion Brasilera de Empresas de Leasing (ABEL), 2012.
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Brasil registr6 ventas de $34,3 mil millones en el 2011 con un
decrecimiento de -34%. Segun la proyeccion realizada Brasil registrara un
decrecimiento menor (-6%) y un nivel de ventas de $32,3 mil millones en
2012.

Grafico 34
Ingresos y crecimiento de Leasing ($) —Brasil
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Fuente: The Alta Group, 2012. Elaboracién: El autor.

(*) Proyeccion

43.1.2.2. Colombia

En Colombia aparece el leasing a principios de la década de los setentas,
pero es en agosto de 1981 que el Gobierno Nacional expide el Decreto
2059, en el cual regula la actividad estableciendo que las sociedades
comerciales se dedicaran a la actividad de leasing y su control seria a
traves de la Superintendencia de Sociedades, como cualquier otra
sociedad mercantil. Sin embargo, en 1982 la Superintendencia Bancaria
permitid realizar actividades de leasing a las sociedades financieras. En
1989 la ley 74 orden¢ el traslado de la vigilancia y control del leasing a la
Superintendencia Bancaria.
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A partir de la ley 510 de 1999, de reforma financiera, la diferenciacion se
produce como efecto de la especializacion en el principal negocio
explotado, el leasing, permitiéndole realizar captaciones de ahorros. En
los Ultimos afios a través de la ley 550 de intervencién econdmica, se
cataloga al leasing como un gasto administrativo mas no como un crédito,
entendiendo que la compafiia de leasing es una proveedora de bienes, no

de dinero.

La legislacion es clara al clasificar arrendamiento financiero o leasing de
lo que no lo es, el leasing operativo en este pais no se encuentra
tipificado en la ley, el articulo 5 del Decreto 913 de 1993 establece que las
Compafiias de Financiamiento Comercial estan facultadas para celebrar
contratos de arrendamiento sin opcion de compray la regulacion del
leasing financiero obedece a los articulos 1973 a 2035 del Cédigo Civil, la
Ley 56 de 1985 y el Cédigo de Comercio.

Con respecto al tratamiento tributario del leasing en Colombia la ley 223
de 1995, es clara con respecto a las diversas actividades que redondean
al leasing, se pueden mencionar algunos puntos en los cuales se

desarrollan estos temas:

e ARTICULO 71. Utilidad en la enajenacion de inmuebles.

e ARTICULO 88. Contratos leasing.

e ARTICULO 89. Leasing en proyectos de infraestructura.

e ARTICULO 105. Valor patrimonial de los bienes adquiridos por

leasing.

En el 2004, mediante decreto 1787 se autoriza realizar leasing
habitacional a los establecimientos de leasing. La ultima actualizacion
sobre leasing en Colombia se la realiz6 mediante Decreto 2555 en el
2010 que brinda un concepto mas especifico de arrendamiento financiero.

Actualmente no existe un ley de arrendamiento financiero que sirva de
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marco regulatorio para el pais hasta ahora esta actividad es regulada por
la Superintendencia Financiera de Colombia.

Cabe mencionar que en julio de 2009 se emiti6 la ley 1328 decretando un
régimen de proteccion al consumidor financiero, en el cual existe una
modificacion al Estatuto Orgénico del Sistema Financiero permitiéndoles a
estas instituciones realizar operaciones de leasing y arrendamiento sin

opcion de compra.

Colombia registr6 ventas de $13,1 mil millones en el 2011 con un
crecimiento de 57%. Segun la proyeccién realizada, Colombia registrara
un crecimiento de 34% y un nivel de ventas de $17,6 mil millones en
2012.

Grafico 35
Ingresos y crecimiento de Leasing ($) —Colombia
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Fuente: The Alta Group, 2012. Elaboracién: El autor.

(*) Proyeccion
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4.3.1.2.3. Chile

El leasing esta regulado por la Superintendencia de Bancos e
Instituciones Financieras (SBIF), institucion que a través de normas tiene
la facultad de regular a todo el sistema financiero chileno. Esta actividad
se encuentra regulada mediante Recopilacion Actualizada de Normas en
el Capitulo 8-37 (Contratos de Leasing) cuya ultima actualizacion se

registra en Agosto de 2008 mediante Circular 3444.

A partir de 1993, se emiti6 una ley de administracion de fondos de
jubilaciones y pensiones el cual financia a las sociedades inmobiliarias
gue construyen viviendas que se ofrecen al publico por medio del contrato

de leasing inmobiliario.

A partir de 2002 se elimino el limite de crédito y endeudamiento al cual

estaban sujetas las empresas de leasing y factoring (SBIF, 2002).

Adicionalmente existe un Manual Sistema de Informacion Compafias de
Leasing emitido por la SBIF dirigido a aquellas compafiias que
pertenezcan al sector. A continuacion se detalla los principales contenidos

gue se exponen en el mismo:

Tabla 16
Manual Sistema de Informacion Compafiias de Leasing
Norma Fecha Descripcién
1. Instrucciones 11/11/2009 Instrucciones generales del Manual del Sistema de Informacién Compaifiias de
Generales Leasing.
2. Catélogo de la 10/10/2009 Catalogo de la informacion que deben remitir las empresas de leasing.
Informacion

3. Formulario L-1 09/09/2009  Formulario L-1, informacion estadistica y financiera que deben enviar las filiales

de leasing.
4. Archivos 08/08/2009  Archivos magnéticos que deben enviar las filiales de leasing.
Magnéticos
5. Tablas 07/07/2009 Incluye todas las tablas que contienen los cédigos que deben utilizar las filiales

de leasing para proveer la informacion requerida en los archivos magnéticos.

Fuente: Manual Sistema de Informacion Compariias de Leasing, 2009.
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http://www.sbif.cl/sbifweb/servlet/LeyNorma?indice=C.D.A&idContenido=371
http://www.sbif.cl/sbifweb/servlet/LeyNorma?indice=C.D.A&idContenido=371
http://www.sbif.cl/sbifweb/servlet/LeyNorma?indice=C.D.A&idContenido=374
http://www.sbif.cl/sbifweb/servlet/LeyNorma?indice=C.D.A&idContenido=374
http://www.sbif.cl/sbifweb/servlet/LeyNorma?indice=C.D.A&idContenido=377
http://www.sbif.cl/sbifweb/servlet/LeyNorma?indice=C.D.A&idContenido=380
http://www.sbif.cl/sbifweb/servlet/LeyNorma?indice=C.D.A&idContenido=380
http://www.sbif.cl/sbifweb/servlet/LeyNorma?indice=C.D.A&idContenido=383

Sin embargo, Chile es dependiente del sector de bienes raices a la hora
de formalizar contratos de Leasing, debido a que el 45% de la cartera le
pertenece a este sector. Segun el Decreto Supremo N°120, de 1995, del
Ministerio de Vivienda y Urbanismo, en Chile se faculta el subsidio de
leasing habitacional a jévenes de 18 afios que tengan capacidad de pago
(MINISTERIO DE VIVIENDA Y URBANISMO, 2009).

Chile es el segundo pais con mayores ingresos por leasing a nivel
latinoamericano en 2010, y tercero en 2011, confirma su crecimiento a
través de un incremento en numero de contratos formalizados en 2010
(42%) y 2011 (13%) con respecto a sus afios predecesores segun lo

muestra el grafico a continuacion.0

Grafico 36
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Fuente: Asociacién Chilena de Empresas de Leasing (ACHEL), 2011,
El crecimiento en este pais se ve reflejado en la alta importancia a través
de campafias publicitarias para promover la industria del leasing con

medios de prensa, via publica e internet.

A continuacion se presenta una imagen de la publicidad de la asociacion:
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Grafico 37
Publicidad Leasing-Chile

Leasing = Facil ﬁ + Conveniente

Mas informacion y contacto en www.achel.cl

_Butie BOVA -w-u,*Bdﬂgr ,m-mm- 3

Fuente: Asociacion Chilena de Empresas de Leasing (ACHEL), 2011.

Adicionalmente la importancia en el sector PYMES a través del desarrollo
de mecanismos de acceso ha permitido dar una promocion invisible entre
los representantes del mismo, existen testimonios de personas como por
ejemplo del sector de la mineria que han aprovechado esta herramienta
financiera para crecer, ademas de una colaboracion tributaria y legal que
permiten dar un mayor atractivo y contribuir al financiamiento de micro y

macro proyectos en la economia de este pais.
Chile registré ventas de $10,1 mil millones en el 2011 con un crecimiento

de 8%. Segun la proyeccidn realizada, este pais registrara un crecimiento

de 22% y un nivel de ventas de $12,3 mil millones en 2012.

65



Gréafico 38

Ingresos y crecimiento de Leasing ($) —Chile
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Fuente: The Alta Group, 2012. Elaboracién: El autor.
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4.3.1.2.4. Peru

Este pais regula la actividad de leasing mediante la Ley de Arrendamiento
Financiero cuya ultima actualizacion fue realizada en el 2003. La misma
que le atribuye a la Superintendencia de Banca, Seguros Yy
Administradoras de Fondo de Pensiones la atribucion de regulacién y

fiscalizacion para con las prestadoras del servicio.

Para el tratamiento tributario en este pais se debe mencionar que existen
alternativas en cuanto a depreciacion acelerada de los activos en
arrendamiento financiero, adicionalmente el impuesto General a las
Ventas (IGV) recae sobre el arrendador y el célculo de Impuesto
Temporal a los Activos Netos recae sobre aquellos activos adquiridos en
un contrato de leasing con opcion de compra descontada su depreciacion
segun la Ley 28424 del 2004 (Leasing Peru, 2013).
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Peru registré ventas de $7,9 mil millones en el 2011 con un crecimiento
de 25%. Segun la proyeccion realizada, este pais registrara ventas de

$9,2 mil millones y crecimiento de 16% en 2012.

Gréafico 39
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Fuente: The Alta Group, 2012. Elaboracién: El autor.

(*) Proyeccion

4.3.1.2.5. México

El origen del arrendamiento financiero en este pais se da en los afios
sesentas (Elorduy, 2000). En 1982 se dispuso que la Comisién Nacional
Bancaria de Valores diera autorizacion a las arrendadoras financieras
(Torreleal, 2002).

Actualmente el leasing en este pais se encuentra regulado por el capitulo
Il (articulo 24 al 38) sobre las arrendadoras financieras en la Ley General
de Organizaciones y Actividades Auxiliares del crédito cuya ultima reforma
fue aplicada en enero del 2000, en el mismo se delimita las operaciones
gue pueden realizar las sociedades que funcionan como arrendadoras

financieras.
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Adicionalmente se debe mencionar que segun el Cédigo Fiscal de la
Federacion adicional al pago de impuesto a la renta por la ganancia
obtenida y el impuesto al valor agregado por el servicio (excepto para
personas que renten inmuebles habitables) se le suma un Impuesto al
Activo para bienes inmuebles cuyos clientes sean en las areas de
comercio, industria, actividades agricolas o ganaderas para aquellas
personas juridicas o naturales que superen las ventas de $4 millones de

pesos (Servicio de Administracion Tributaria, 2010).

México registr6 ventas de $7,1 mil millones en el 2011 con un
decrecimiento de -19%. Segun la proyeccion realizada, este pais
registrara ventas de $8,6 mil millones y crecimiento de 20% en 2012.

Grafico 40
Ingresos y crecimiento de Leasing ($) —México
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4.3.1.2.6. Argentina

Segun la Constitucidbn Argentina (esta constitucion ha sido reformada
siete veces, siendo la udltima llevada a cabo en 1994), el Congreso
Nacional (Camara de Diputados y la Camara de Senadores) comparte sus
facultades con las legislaturas provinciales y con la legislatura de la

Ciudad de Buenos Aires.

Un proyecto de ley se debate en la Camara de diputados. Una vez
aprobada pasa, con o sin modificaciones, a la Camara de Senadores para

su discusion donde se estudia, examina y debate.

Luego se presenta el proyecto ante el Poder Ejecutivo. El Gobierno
Central puede vetarlo (de ser asi el proyecto regresara al Congreso donde
podra ser aprobado por una mayoria de dos terceras partes de cada
camara). Un proyecto se convierte en ley luego de su promulgacion.

De acuerdo a la ley 25.248 de mayo del 2000 permitié a este pais mejorar
la ley anterior (ley 24.441 del afio 1995) de Leasing, la misma que mejoré
y potencio el leasing en la regién generando una mayor seguridad, en el
area juridica y fiscala través de un marco regulatorio. Entre los

principales puntos que trata la ley se mencionan:

e Contrato de Leasing - Concepto.

e Objeto.

¢ Responsabilidades, acciones y garantias en la adquisicion del bien.
e Oponibilidad.

e Opcion de compra.

e Aspectos impositivos de bienes destinados al leasing.

Adicionalmente al leasing se le da un tratamiento tributario especial

(impuesto a las ganancias e impuesto al valor agregado) mediante el
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Decreto N° 1038/2000, de acuerdo a las clasificaciones de los tipos de

contratos, vidas Utiles, etc.

La Republica Argentina no tiene un codigo impositivo. Los impuestos se
regulan por leyes separadas, reformados con frecuencia
(ADMINISTRACION FEDERAL, 2012).

Cabe mencionar que este es el Unico pais latinoamericano que ha
apoyado al leasing en el sector pesca a través de un programa de
Gobierno Argentino del Ministerio de Produccion, Trabajo y Turismo
llamado “Fideicomiso Correntino para la Provisién de Lanchas a los Guias

de pesca en la provincia” (Power Noticias, 2012).

Argentina registr6 ventas de $1,7 mil millones en el 2011 con un
crecimiento de 40%. Segun la proyeccion realizada, este pais registrara

ventas de $2,2 mil millones y crecimiento de 27% en 2012.

Gréfico 41
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431.2.7. Puerto Rico

El arrendamiento Financiero esta regulado por la ley 41 denominada Ley
para Regular los Contratos de Arrendamiento de Bienes Muebles
actualizada en febrero de 2012, la misma que tuvo sus origenes en
agosto de 1994. Mediante esta ley la fiscalizacion, regulacion y nacion
recae sobre la Oficina del Comisionado de Instituciones Financieras
(OCIF).

En este pais incluso el arrendamiento financiero publico es regulado, por
medio de la Ley 265 de septiembre del 2003 la cual se denomina Ley
para Reglamentar Ciertos Contratos Gubernamentales de Financiamiento

y Arrendamiento de Bienes Muebles.

Puerto Rico registr6 ventas de $1,7 mil millones en el 2011 con un
decrecimiento de -6%. Segun la proyeccion realizada, este pais registrara

ventas de $1,5 mil millones y un decrecimiento de -9% en 2012.

Grafico 42

Ingresos y crecimiento de Leasing ($) —Puerto Rico

0%

$2.500.000
- 2%

$2.000.000
- 4%

....... - 6%

S
LN E: 17
Q\‘ﬁ -10%

N
%\S - 12%

$1.500.000

$1.000.000

$500.000 NN
N - 149
\\ 14%
$0 - . . . . - -16%
2008 2009 2010 2011 2012~

== entas (miles §)  ==lll==% de crecimiento

Fuente: The Alta Group, 2012. Elaboracién: El autor.

(*) Proyeccion

71



4.3.1.2.8. Costa Rica

En este pais el leasing es catalogado como un contrato atipico y por lo
tanto bajo esta legislacion obedece un ordenamiento juridico basado en
normas del cadigo civil y como tal se le da el tramite respectivo bajo las
condiciones que rigen esta norma, adicionalmente se complementa con el
codigo de comercio y es a traves de los Tribunales Primero y Segundo en
2001 y 2003 que se realizaron actualizaciones con respecto a la ejecucion
de garantias y lo cataloga como un contrato de no adhesién® (Burgos &

Cabezas Barrantes, 2012).

El decreto 30389-H del 17 de mayo de 2002, llamado “Reglamento para el
Tratamiento Tributario de los Arrendamientos Financieros y Operativos” y
mas tarde afianzado con el Decreto 32433-H conocido como
‘Disposiciones para el tramite de los Arrendamientos Financieros y
Operativos” son las figuras mediante las cuales se regula el tratamiento
tributario no solo del arrendamiento financiero sino también el operativo
(Soto Madrigal & Duran Monge, 1998).

Posteriormente a través del decreto 32876 publicado en febrero de 2006
cuyo objetivo fue esclarecer el tratamiento fiscal aplicable a la figura de

leasing clasificandolos en:

¢ Arrendamiento financiero asimilable a una compraventa a plazos
e Arrendamiento operativo en general

e Arrendamiento operativo en funcion financiera

Hasta el momento solo se ha presentado un proyecto de ley de leasing en
1999, sin embargo no obtuvo la acogida esperada.

5 . s
Un contrato adhesivo, por definicion, es aquel donde una de las partes es el responsable de la
redaccion total del contenido, sin la participacion de la contraparte.
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Costa Rica registré ventas de $380 millones en el 2011 con un
crecimiento de 9%. Segun la proyeccion realizada, este pais registrara

ventas de $605 millones y un crecimiento de 59% en 2012.

Gréfico 43

Ingresos y crecimiento de Leasing ($) — Costa Rica
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4.3.1.2.9. Venezuela

Los origenes del leasing o arrendamiento financiero en este pais datan en
1969 con la creacién de empresas dedicadas a esta actividad y con una
evolucion lenta y dependiente de la evolucion de otros sectores en

paralelo como el petrolero (Pineda, 2010).

Actualmente no existe una ley que regule el arrendamiento financiero, sin
embargo las empresas que se dediquen a esta actividad son reguladas
por la Ley General de Bancos y Otras Instituciones Financieras a través
de la Superintendencia de Bancos, en especifico con las disposiciones
acerca del contrato de arrendamiento financiero publicados en agosto de

2010. En la misma se encuentran parametros como:
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e Contrato

e Amortizacion

e Resolucion de contrato

e Responsabilidades del Arrendatario

e Cuenta Especial

Venezuela registré ventas de $244 millones en el 2011 con un
decrecimiento de -6%. Segun la proyeccion realizada, este pais registrara

ventas de $194 millones y un decrecimiento de -20% en 2012.

Grafico 44
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4.3.1.2.10. Ecuador

En Ecuador las compafias de arrendamiento mercantil son reguladas por
la Superintendencia de Bancos y Seguros, segun lo explica el articulo 4
del Reglamento a la Ley General de instituciones del sistema financiero.

La dltima reforma realizada a la ley de instituciones del sistema financiero

fue realizada en abril de 2012.
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En este caso todos los bancos, cooperativas, sociedades financieras y
demas instituciones financieras estan en la facultad de poder proveer del

servicio de arrendamiento mercantil.

Los requisitos que debe reunir el arrendamiento de los bienes muebles o

inmuebles para tener caracter mercantil son:

e Celebracién del contrato por escrito

e Inscripcion en el libro de arrendamientos mercantiles
e Plazo inicial forzoso

e Precio de larenta

e Opcion de compra

Ecuador cuenta con una ley de inquilinato (destinada al arrendamiento y
subarrendamiento de locales del perimetro urbano) cuya ultima reforma
fue realizada en noviembre de 1989, en la misma no se regula aun los
conceptos de leasing y arrendamiento financiero. En marzo de 2013
quedd vetada la reforma a la ley de inquilinato que contenia ciertos
pardmetros para la regulacion del leasing inmobiliario uno de los
sustentos de la Asamblea para la toma de esta decisibn fue que se
consideraba que la legislacion actual ya regula la figura del leasing y se
establece con claridad que dicho contrato se lo puede realizar sobre

bienes muebles o inmuebles (Ecuador en vivo, 2013).

El reglamento tributario del Leasing o Arrendamiento financiero tiene
bases en el Reglamento a la ley organica de régimen tributario interno,
expresando las condiciones para deducibilidad del pago de canones

cuando el cliente haga uso de este servicio.
Ecuador registr6 ventas de $165 millones en el 2011 con un

decrecimiento de -15%. Segun la proyeccién realizada, este pais

registrara ventas de $127 millones y un decrecimiento de -23% en 2012.
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Grafico 45

Ingresos y crecimiento de Leasing ($) — Ecuador
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4.3.1.2.11. Bolivia

El leasing o arrendamiento financiero dio sus inicios en Bolivia en la
década del 90 a través de las agencias de bolsa. Pero es en el 2000 que
las instituciones financieras empiezan a incorporar a su cartera de

productos esta herramienta financiera (Nueva Economia, 2012).

Segun la Ley de Bancos y Entidades Financieras de 1993, cuya Ultima
reforma data en 2002 faculta a las entidades del sistema financiero
boliviano a realizar actividades de Arrendamiento Financiero o leasing y
adicionalmente es regulado a través de los articulos 58 al 62 de la ley
antes mencionada. Adicionalmente cabe mencionar que existe el Decreto
Supremo 25959 (28 articulos) del 21 de octubre de 2000 emitido por el
presidente Hugo Banzer que trata todo un marco legal, tributario y fiscal a

las instituciones financieras que se dediquen a esta actividad en Bolivia.

En la actualidad Bolivia tiene un proyecto de ley de Servicios Financieros

propuesto a la Asamblea Legislativa en la cual se incluyen algunos
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adelantos en arrendamiento financiero, brindando facilidades al cliente

para el acceso a vivienda y maquinaria (Diario Economia, 2013).

Bolivia registré ventas de $36 millones en el 2011 con un crecimiento de
31%. Segun la proyeccion realizada, este pais alcanzara ventas de $44

millones y un crecimiento de 21% en 2012.

Grafico 46
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4.3.1.2.12. Guatemala

En este pais el arrendamiento financiero en primera instancia es ubicada
a través de la Ley de bancos y grupos financieros mediante el decreto 19-
2002 quienes catalogan a las empresas que realizan esta actividad como
empresas especializadas en servicios financieros o empresas de apoyo al
giro bancario. Sin embargo esto no descarta la idea que los bancos
puedan ejercer esta actividad. El capitulo 3 de esta ley es dedicada a

regular el arrendamiento financiero en Guatemala.
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Hasta el afio 2010 no se registra la emision de una ley de leasing o
arrendamiento financiero, sin embargo existen iniciativas con proyectos

de ley no solo para regular esta actividad sino también la de factoring.

En Guatemala, el arrendamiento financiero ain no esta regulado por
leyes tributarias, sin embargo el Instituto Guatemalteco de Contadores
Pablicos y Auditores (IGCPA) realiza el seguimiento respectivo del
cumplimiento de las Normas Internacionales de Contabilidad (NIC),
implicando el uso de la NIC 17 que regula esta actividad a pesar de haber
proveedoras del servicio en el mercado que emplean diferentes

alternativas para abarcar mas mercado (RAXON, 2008)

Guatemala registr6 ventas de $32 millones en el 2011 con un
decrecimiento de -6%. Segun la proyeccion realizada, este pais alcanzara

ventas de $21 millones y un decrecimiento de -32% en 2012.

Gréfico 47
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4.3.1.2.13. Republica Dominicana

La ley monetaria y financiera publicada en gaceta oficial en diciembre de
2002 faculta a los bancos multiples y las entidades de crédito de realizar

operaciones de arrendamiento financiero.

La entidad encargada de la regulacion vy fiscalizacion es la
Superintendencia de Bancos, tal cual lo faculta la Administracion
Monetaria y Financiera (Pellerano & Herrera, 2003).

Hasta el 2012 no existe una ley en especifico que regule el arrendamiento
financiero. Adicionalmente no existe un marco tributario claro con
respecto al producto en si, el Ministerio de Hacienda public6 en 2012 a
través de su Comision Interinstitucional Coordinada por la Direccion
General de Politica y Legislacion Tributaria el siguiente enunciado
(MINISTERIO DE HACIENDA, 2012):

“...Cabe destacar, que los bienes que tienen una tasa de
depreciacion anual de 25% y 15%, duplican su pérdida de valor
anual cuando son dados en arrendamiento. Es decir, se deprecian

a tasa de 50% y 30%, respectivamente...”

Es solo en este articulo que se fija la regulacion tributaria del

arrendamiento financiero o leasing en Republica Dominicana.
Este pais registr6 ventas de $25 millones en el 2011 con un crecimiento

de 10%. Segun la proyeccion realizada, este pais alcanzara ventas de

$25 millones y un crecimiento de 1% en 2012.
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Gréfico 48

Ingresos y crecimiento de Leasing ($) — Republica Dominicana
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4.3.1.2.14. Nicaragua

Este pais aun no cuenta con una estructura o marco legal que regule al
leasing o arrendamiento financiero. Sin embargo se han presentado
algunos proyectos de ley como la de mayo del 2009 con el objetivo de
brindar una estructura mas clara tanto para el arrendador como para el

arrendador tanto en el ambito legal, tributario y fiscal.

Actualmente el sector es regulado a través de la Superintendencia de
Bancos tal cual lo dispone el articulo 513 de la Ley General de Bancos,

Instituciones financieras no Bancarias y Grupos Financieros de 1999.
Nicaragua registro ventas de $20 millones en el 2011 con un crecimiento

de 91%. Segun la proyeccion realizada, este pais alcanzara ventas de

$23 millones y un crecimiento de 16% en 2012.
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Grafico 49
Ingresos y crecimiento de Leasing ($) — Nicaragua
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4.3.1.2.15. Honduras

La ley de instituciones del sistema financiero de noviembre cuya ultima
reforma data del 2004 faculta a los bancos del sistema a realizar

arrendamientos financieros.

En Honduras no existe Ley de Arrendamiento Financiero y su regulacion
se basa en el Cdédigo Tributario y Ley de Sistemas Financieros; con
Respecto a la aplicacién tributaria aun no esta normalizado el uso de la
NIC 17 en este pais (The Alta Group, 2012).

Honduras registr6 ventas de $19 millones en el 2011 con un

decrecimiento de -13%. Segun la proyeccion realizada, este pais
alcanzara ventas de $12 millones y un decrecimiento de -35% en 2012.
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Gréafico 50

Ingresos y crecimiento de Leasing ($) — Honduras
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4.3.1.2.16. El Salvador

En junio de 2002 mediante decreto 884 la Asamblea Legislativa de la
Republica de El Salvador decreta la ley de arredramiento financiero,

colocando obligaciones tanto al arrendatario como al arrendador.

Adicionalmente se promueve el uso de laLey de Impuestos sobre la
Renta y el uso del Cddigo tributario con respecto a las deducciones de

impuesto.

Cabe mencionar que en este pais existen alrededor de 13 leyes en
vigencia en el area financiera y disponibles en la Superintendencia del

Sistema Financiero de ElI Salvador.
El Salvador registro ventas de $17 millones en el 2011 con un crecimiento

de 104%. Segun la proyeccion realizada, este pais alcanzara ventas de

$22 millones y un crecimiento de 30% en 2012.
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Gréfico 51

Ingresos y crecimiento de Leasing ($) — El Salvador
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4.3.1.2.17. Uruguay

alternativa de financiamiento. Los requisitos requeridos son:

e Contrato formal por escritura publica o instrumento privado por

triplicado con firmas certificadas

e Opcion irrevocable de compra del bien (obligatoria-inmuebles vy

optativa—muebles)

e Inscribir en los registros adecuados

Al final del periodo de pagos de canones se presentan algunas variantes

como una prorroga del plazo contractual o venta del bien al mejor postor

en remate publico en caso de no existir opcion de compra.

La normativa permite al arrendatario obtener la transmision forzada del

dominio bien después de haber realizado el pago del valor residual.
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Adicionalmente el marco legal se complementa con la normativa fiscal
que promueve su uso en el mercado financiero de Uruguay y una ley

penal que establece penas para las conductas delictivas.

En noviembre del 2011, Uruguay mediante Decreto 373/011 obliga a la
exoneracion de IVA a los contratos que no sean sobre vehiculos no

utilitarios® ni bienes muebles destinados a casas habitables.

4.3.1.2.18. Paraguay

En este pais aun no esta regulado el leasing. Sin embargo, a través de la
ley 417 se faculta a los bancos y entidades financieras a realizar este tipo

de operaciones.

A pesar de no pertenecer a la Federacion Latinoamericana de Leasing en
abril de 2013 se registr6 una reunion entre el titular de la Asociacion de
Leasing de Argentina (ALA), Nicolas Scioli con el representante de la
Camara de Anunciantes de Paraguay, Carlos Biedermann, con el objetivo
de trazar planes para promover el leasing como herramienta financiera en
distintos paises de la region latinoamericana y comenzar a implementarlo

en Paraguay (Terra Noticias, 2013).

Vehiculos no utilitarios son los vehiculos maritimos o aéreos utilizados con fines deportivos, ni los maritimos
gue mas alla de su uso tengan un desplazamiento igual o menor a una tonelada.

84



4.3.1.3. Comparacion de leasing en Latinoamérica

De acuerdo a toda la informaciéon presentada anteriormente se elaboré el siguiente cuadro comparativo recogiendo variables
de ventas, crecimientos y el marco regulatorio en el cual se desenvuelven los paises latinoamericanos con respecto al

leasing.

Tabla 17

Comparacién marco regulatorio arrendamiento financiero en Latinoamérica

Ventas-2011 Crecimiento Ley de Ultima
Pais (miles $) Promedio Arrendamiento Marco Regulatorio Actualizacién Ente Regulador
(2008-2011) Financiero
Brasil $ 34.322.679 -6% Si Ley 10701 2003 Banco Central de Brasil
Colombia $13.146.396 34% No Decretos, Codigo C'Y'I y Codigo del 2010 Superintendencia Bancaria
Comercio
Manual Sistema de Informacién
Chile $10.069.619 2904 No Compa}mas de Leasing y Recopﬂquon 2008 Superlntendenua‘de Bancos e Instituciones
Actualizada de Normas en el Capitulo Financieras
8-37
Pera $7.879.463 16% Si Ley de Arrendamiento Financiero 2003 Sup_er_mtendenma de Banca, Seguros y
Administradoras de Fondo de Pensiones
Ley General de Organizaciones y
México $7.139.340 20% No Actividades Auxiliares del crédito y 2002 Comision Nacional Bancaria de Valores
Cadigo Fiscal
Argentina $1.736.011 27% Si Ley 25.248 2000 n/d
. . Ley para Regular los Contratos de Oficina del Comisionado de Instituciones
-Q0,
Puerto Rico $1.687.375 9% Si Arrendamiento de Bienes Muebles 2012 Financieras
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Crecimiento Ley de

Ve(nmtﬁng)ll Promedio Arrendamiento Marco Regulatorio Actltje:\tlzgqa?:ién Ente Regulador
(2008-2011) Financiero
Costa Rica $ 380.383 59% No Decretos, Codigo C|y|| y Cédigo de 2003 Camara de Bancos e Instituciones Financieras
comercio de Costa Rica
Venezuela $244.853 -20% No Ley Ge_ner_al de Bancos y Otras 2010 Superintendencia de Bancos
Instituciones Financieras
Ley General de instituciones del . .
- 0,
Ecuador $ 165.190 23% No sistema financiero 2012 Superintendencia de Bancos y Seguros
Bolivia $36.194 21% No Ley de Bancos y Entidades Financieras 2002 S“pe”me”de”‘;? de Bancos y Entidades
inancieras
Guatemala $ 32.063 -32% No Ley de bancos y grupos financieros 2002 Superintendencia de Bancos
Republica Dominicana $24.786 1% No La ley monetaria y financiera 2002 Superintendencia de Bancos
Ley General de Bancos, Instituciones
Nicaragua $19.704 16% No financieras no Bancarias y Grupos 1999 Superintendencia de Bancos
Financieros
Honduras $18.994 -35% No Cadigo Trlbute_arlo y Ley de Sistemas 2004 Comision Nacional de Bancos y Seguros
Financieros Honduras C.A.
El Salvador $17.069 30% Si Ley de arredramiento financiero 2002 Superintendencia del Sistema Financiero

Fuente: Alta Group, Entes Reguladores y leyes vigentes de los paises latinoamericanos, 2012.
Nota: Ordenados de mayor a menor por el nivel de ingresos 2011.
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De los 16 paises en estudio, 5 de ellos cuentan con una ley de
arrendamiento financiero. De estos, 4 tienen ingresos superiores a $1,6
mil millones. Cabe mencionar que el pais con menores ingresos (El
Salvador) cuenta con ley de arrendamiento financiero y un crecimiento de

30% en los ultimos 4 afos.

A pesar de que existen paises con ingresos representativos y que no
poseen una ley de arrendamiento financiero debido a que no han
desarrollado una norma en especifico para este servicio financiero,
poseen normas o capitulos claros dentro de otras normas que facilitan su
uso y regulacion. Situacidn que respalda la necesidad de tener reglas

claras para poder respaldar un crecimiento del sector.

De la misma manera al identificar el potencial del leasing, otras
economias latinoamericanas como la paraguaya quieren impulsar su
crecimiento en este sector y para eso estan conscientes de que se debe
elaborar un marco regulatorio claro que pueda dinamizar y controlar esta

industria.

Si en el pais no se tienen reglas claras que permitan tener un ambiente de
negocio definido tanto para el arrendador como para el arrendatario no se
podra a ninguna de las dos partes a utilizar esta figura financiera y
probablemente la tendencia de decrecimiento sea aun mayor en los

préximos afios.

4.3.1.4. Grupos multinacionales que operan en
Latinoameérica

La presencia de multinacionales europeas, americanas Yy
latinoamericanas en el mercado de leasing latinoamericano, muestra la

variedad de oferta que existe en el medio al momento de escoger la
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opciébn mas idonea para realizar un contrato de arrendamiento financiero

o0 leasing.

Sin embargo a pesar de esta variedad, los grupos latinoamericanos
lideran el mercado, Itau (Grupo Brasilefio) obtuvo ingresos por leasing de
$14.2 mil millones, seguido por Santander (Grupo Espafiol) con $6.4 mil
millones, en tercer lugar se encuentra Bradesco (Grupo Brasilefio) obtuvo
$6.2 mil millones en 2011.

Lo particular en el mercado se debe a que los 3 primeros grupos tienen en
promedio un decrecimiento de ingresos de -33% en comparacion al afio

anterior, situacion que refleja el decrecimiento de la industria en el sector.

Tabla 18
Ingresos de Leasing-Por grupos econdmicos

Grupo 2011 2010 Cambio
Itau $14,182,877.25 | $22,555437.79 -37%
Santander $6,388,525.11 | $8,659,237.18 -26%
Bradesco $6,159,715.87 | $9,827,935.10 -37%
Bancolombia $4,796,064.87 | $3,184,609.25 51%
BBVA $4.478,223.77 | $3.496312.00 28%
Grupo Aval $3,334.890.68 | $2,042,893.07 63%
Credicorp $2,870,035.73 | $2,363,807.02 21%
Citibank $2,242.200.74 | S1,889,698.93 19%
Scotiabank $2,239.333.22 | S1.848,613.21 21%
Votorantim SL¥63971.90 | SZ,389,116.13 -22%
Corpbanca $1,792,763.77 | S$1,444,702.87 24%
Grupo Bolivar S1,595848.36 | $1,366,450.31 17%
HSBC S1,310,714.86 | $2,005,283.05 -35%
Caterpillar S1.231,411.59 | S1,383414.25 -11%
Grupo Yarur S$1176,062.17 | $1,038,074.60 13%
Hewlett- S1,157,741.24 $989,516.52 17%
Packard

IBM $841,622.98 $846,903.29 -1%
Grupo Safra $830,499.98 | S$2,158,816.73 -62%
CIT $564,677.80 $621,849.61 9%
Grupo Banorte $488,682.07 | $1,396,163.00 -65%
Navistar $484,010.58 $405,261.00 19%
CSlI $361,931.60 $253,926.73 43%

Fuente: The Alta Group, 2011.
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4.3.2. Leasing o Arrendamiento Financiero en Ecuador

4.3.2.1. Antecedentes

Basados en el antecedente legal del Reglamento a la ley de Instituciones
Financieras, para el presente estudio se ha tomado en cuenta solo las
principales Instituciones Financieras Privadas del pais a través de la
informacion publica de balances de los ultimos afos facilitados a través

del portal web de la Superintendencia de Bancos y Seguros (SBS).

Segun la dltima clasificacion facilitada por esta entidad en su ultimo
reporte en Diciembre de 2012, la estructura de bancos privados se la

desglosa de la siguiente manera:

Grafico 52

Estructura del Sistema Financiero Privado

BANCOS PRIVADOS GRANDES BANCOS PRIVADOS MEDIANOS BANCOS PRIVADOS PEQUENOS
* BP GUAYAQUIL *BP AUSTRO * BP AMAZONAS
*BP PACIFICO *BP BOLIVARIANO *BP COFIEC
* BP PICHINCHA * BP CITIBANK * BP COMERCIAL DE MANABI
* BP PRODUBANCO * BP GENERAL RUMINAHUI *BP LITORAL
*BP INTERNACIONAL *BP LOJA
* BP MACHALA *BP SOLIDARIO

* BP PROMERICA * BP SUDAMERICANO
*BP TERRITORIAL
*BP UNIBANCO

*BP COOPNACIONAL
*BP PROCREDIT

*BP CAPITAL

*BP FINCA

* BP DELBANK

*BP D-MIRO S.

Fuente: SBS, 2012. Elaboracion: El autor.

En base a la identificacién de las entidades proveedoras del servicio en
estudio, el presente trabajo investigativo centra los analisis

especificamente en el desenvolvimiento de las cuentas Ingresos en base
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a la informacion presentada por las entidades en los ultimos diez afios
(2003-2012).

4.3.2.2. Evolucioén del Leasing o Arrendamiento Financiero
en Ecuador

El producto financiero Leasing o Arrendamiento Financiero alcanzé los
$3.1 millones en 2012 y obtuvo un decrecimiento promedio de -6% en los

ultimos 10 afos.

En el dltimo afio representd el 3% de los ingresos por utilidades
financieras y el 0,11% de los ingresos totales. El decrecimiento de este
producto financiero se da en paralelo al crecimiento de otros medios de
financiamiento como es el caso de los intereses ganados a través de la

cartera de créditos del sistema.

Grafico 53
Ingresos-Utilidades Financieras

2003-2012
(en miles de doélares)

2012 !
2011
I ®GANANCIA EN CAMBIO

2010

2009 = EN VALUACION DE INVERSIONES
2008 B EN VENTA DE ACTIVOS PRODUCTIVOS
2007

= RENDIMIENTOS POR FIDEICOMISO
2006 MERCANTIL
2005 = ARRENDAMIENTO FINANCIERO
2004
2003

20.000 40.000 60.000 80.000 100.000 120.000 140.000

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: Autor.

De los $ 3.1 millones que percibid el sistema de instituciones financieras

privadas en Ecuador en el 2012 por ingresos de Arrendamiento
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Financiero, Produbanco es el principal contribuyente al sistema con
$684.1 mil que representa el $21,94% del total, en segundo lugar se
encuentra Banco Pichincha con $670.4 mil dolares con una participacion
de 21,50%, y en tercer lugar se encuentra Banco Internacional con $565.3
mil con una participacion de 18,12%, el resto de bancos obtuvieron

ingresos inferiores a $525 mil y una participacion menor a 17%.

Gréafico 54

Mercado de Arrendamiento Financiero-5305

0% Instituciones Financieras
1% 2012

Z‘N 0%
TN

= BP PRODUBANCO

= BP PICHINCHA
= BP INTERNACIONAL
= BP GUAYAQUIL
=BP PACIFICO
= BP BOLIVARIANO
BP GENERAL RUMINAHUI
BP AUSTRO
BP CAPITAL
BP TERRITORIAL

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: Autor.

En la grafica a continuacion (Gréfica 38) se muestra la evolucion de
ingresos por arrendamiento financiero de todas las instituciones

financieras privadas.

Los ingresos por arrendamiento financiero de las entidades antes
mencionadas decrecieron en el 2012 en -41% en promedio en
comparacion al afio anterior. Banco Amazonas fue la institucion financiera
mas afectada al registrar un decrecimiento de -100% y Banco
Internacional fue la de menor afeccién registrando un decrecimiento de -
13%.
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Gréafico 55
Instituciones Financieras

Ingresos por Arrendamiento Financiero-5305

2011-2012 2011-2012
(en miles de $) (Variacion %)
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Fuente: SBS, 2012. Elaboracion: El autor.

La grafica a continuacion (Grafica 39) muestra la tendencia de los
ingresos por arrendamiento financiero de los ultimos 10 afios del sistema

de instituciones financieras privadas.

En promedio se registra un decrecimiento de -6%. Sin embargo en el
2007 se reconoce el mayor nivel de ingresos de la industria con $24.4
millones, pero a partir de esta fecha los ingresos registran un

decrecimiento promedio -33% hasta el 2012.

Como se puede visualizar se origina una pendiente negativa a lo largo de

la curva durante los 10 aios de estudio de la industria.
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Gréafico 56

Evolucién del Arrendamiento Financiero

2003-2012
(en miles de doélares)

30.000

25.000

20.000
’ === ARRENDAMIENTO

15.000 FINANCIERO

Lineal (ARRENDAMIENTO

FINANCIERO)
10.000

5.000

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: Autor.

Se puede distinguir una comparacion a la gréfica del ciclo de vida de un
producto, este modelo teérico econdmico brinda una perspectiva amplia
de las ventas de un producto o servicio en especifico. A través de sus
etapas: Introduccion, Crecimiento, Madurez y Declive nos muestran la

evolucién en ventas a lo largo del tiempo.

Gréfico 57

Ciclo de vida de un producto o servicio

Introduccién | Crecimiento | Madurez Declive

TN

Ventas

i

Tiempo

Fuente:(Articuloz, 2011)
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Basados en este supuesto, la posicion del producto arrendamiento
financiero se encontraria en una etapa de declive. Diversas variables han
contribuido con esta etapa, una puede ser la importancia de estos
ingresos en comparacion a otros que le significan una mejor rentabilidad a
las instituciones financieras, asi como costos de gestién que no ayudan a
un mejor dinamismo de la industria. Esta situacion se respalda con la
comparacion del nivel de ingresos totales del versus el nivel de ingresos
por arrendamiento financiero del mismo. En las graficas a continuacion
(Grafica 41) se puede visualizar el peso (%) que tienen los ingresos por

arrendamiento financiero en el sistema.

En el dltimo afo los ingresos totales del sistema alcanzaron los $2.9 mil
millones y los ingresos por arrendamiento financiero solo alcanzaron los

$3.1 millones, es decir solo representan el 0,11% de los ingresos totales.

Grafico 58

Ingresos Totales vs Arrendamiento Financiero

Ingresos totales vs Ingresos por Participacion
Arrendamiento Financiero Ingresos de Arrendamiento
(miles de $) Financiero / Ingresos Totales de
Instituciones Financieras
(%)
2012
2011
2010 1,35%
2009
2008 1,10% 1,10%
2007 0,90%
2006 0,78%
2005 H0.73%
2004 0,56%
2003
1.000.000  2.000.000  3.000.000 0,26%

0,15"/?)’11%

& ARRENDAMIENTO FINANCIERO

B OTROS INGRESOS 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Fuente: SBS, 2012. Elaboracion: Autor.
Cabe mencionar que en el 2007 es el periodo en el cual se dio el nivel de

ingresos mas alto de la década y el nivel mas alto de peso en
comparacion al nivel de ingresos totales de la banca privada (1,35%). A
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partir de ese momento el declive de los ingresos por arrendamiento

financiero han ido disminuyendo con el pasar de los afios.

En paralelo a esta situacion, se puede destacar la no dependencia de la
banca privada al producto arrendamiento financiero como tal, como
comprobacion se puede comparar el nivel de ingresos totales con el gasto
de impuesto a la renta y participacion a empleados que paga el sistema a
lo largo de la ultima década (2003-2012).

Grafico 59
Ingresos Totales vs

Impuesto a la Rentay Participacion a empleados

2003-2012
(en miles de $)

3.500.000
3.000.000 /
2.500.000

A/ ==4==TOTAL INGRESOS
2.000.000 /

1.500.000

=== |MPUESTOS Y
PARTICIPACION A

1.000.000 - EMPLEADOS

500.000

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Fuente: SBS, 2012. Elaboracién: Autor.
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Como se puede visualizar (Grafico 59) a pesar de tener una tendencia
decreciente de los ingresos de arrendamiento financiero (como se lo ha
podido visualizar en graficos anteriores), el sistema bancario privado ha
podido mantener una tendencia positiva con respecto a los ingresos

totales (crecimiento de 13% en promedio).

Registrando en el 2012 el valor por ingresos mas alto de su historia con
$2.9 mil millones. Y con una tendencia creciente (18% en promedio) en la
contribucion de impuesto a la renta y participacion a empleados. A pesar
de registrar en 2012 un valor de $110.6 mil y tener un decrecimiento de -

14% en comparacion al afio anterior.

4.4.Viabilidad del leasing en el sector pesquero de la provincia
del Guayas
El principal eje que determina la viabilidad del leasing en el pais es la

carencia de un marco regulatorio respaladado en los siguientes puntos:

e Factor de asociatividad.- un marco regulatorio les permitira a las
empresas de leasing en el Ecuador asociarse entre ellas y a su vez
postularse para pertenecer a una asociacion latinoamericana como
la FELALEASE, generando el apoyo al crecimiento del producto en
sincronizacion del resto de paises latinoamericanos.

e Apoyo Estatal.- la falta de una normativa no permite a las
instituciones estatales canalizar la ayuda del gobierno, como caso
comparativo se coloca el Fideicomiso de Leasing creado en la
provincia de Corrientes en Argentina para el apoyo a
financiamiento de lanchas a pescadores.

e Importancia frente a otros productos.- Mientras exista una
mayor rentabilidad de otros productos financieros frente al leasing,
el producto no tendrd un mayor crecimiento al corto y mediano

plazo.
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5.

CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

5.1. CONCLUSIONES

Los ingresos de las instituciones financieras privadas, publicas y
cooperativas han tenido un crecimiento promedio de 202%, 124% y
703% respectivamente en los Ultimos diez afios (2003-2012).

De acuerdo a la muestra, el 82% de las pymes del sector pesquero
se financian a través de créditos, el 9% mediante sus proveedores y

el 9% restante se financia a través de otros mecanismos.

En el 2011, Latinoamérica registr6 un decrecimiento en

arrendamiento financiero de -13,2% en comparacion al afio anterior.

Solo 5 paises latinoamericanos poseen una ley de arrendamiento
financiero. De los cuales, 4 de ellos tienen ingresos superiores a
$1,6 mil millones registrados en el 2011.

En latinoamérica existen dos grupos con respecto al mercado del
leasing; uno de ellos son aquellos paises que han dado una mayor
importancia al sector creando marcos regulatorios claros (Brasil,
Colombia, Chile, Pera, México, Argentina y Puerto Rico) y con
ingresos superiores a $1.6 mil millones y otro grupo se encuentran
aguellos paises en su mayoria con tendencia de izquierda que no le
prestan la importancia debida (Costa Rica, Venezuela, Ecuador,
Bolivia, Guatema, Republica Dominicacna, Nicaragua, Honduras y El

Salvador) con ingresos inferiores a $381 millones en 2011.

Ecuador no cuenta con un marco regulatorio exclusivo para el
arrendamiento financiero, por lo tanto no es factible en estas
condiciones el desarrollo de sectores econOmicos en general a

través de esta herramienta.
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5.2.RECOMENDACIONES

El fortalecimiento y apoyo a los productos financieros
convencionales mediante el impulso estatal y privado incrementara
el soporte a los sectores desatendidos por estas lineas de

financiamiento.

Aprender de la experiencia de otros paises latinoamericanos que
han definido un marco regulatorio en especifico para el leasing

permitird generar un mayor crecimiento para este sector.

La creacion de la Superintendencia de Economica Popular y
Solidaria mediante los incentivos a las cooperativas acompafado a
un apoyo privado permitiria el acceso a financiamientos a los

sectores empresariales medianos y pequefios.
Crear un marco regulatorio para el arrendamiento financiero en el

Ecuador brindara un ambiente legal, tributario y fiscal seguro que

dinamice cualquier sector de la economia, incluido el sector pesca.
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7. ANEXOS

7.1.Modelo de entrevista

Encuesta a pymes del sector de la pesca en la Provincia del Guayas

1. Cantdn o Ciudad

2. ¢Qué actividad especifica | Extraccion y Distribucidn,
desarrolla su negocio? comercializacion;

3. iCudnto tiempo lleva desarrellando esta actividad?

4. ;Como esta constituido? Artesanog Persona natural 2

Persona juridica; Otro,

5. iCudntas personas se wen beneficiadas con los ingresos
que origina su actividad? [empleados o subordinados)

6. ¢Qué mecanismos de Créditoy A través de proveedores;
ﬁna_nciamienm utiliza Titularizaciong Leasing,
habitualmente?

(Escoja una) Factorings Orog

7. éQué ente normalmente Instituciones financieras Instituciones financieras
le oferta alternativas de Privadas, puiblicas,
financiamiento? Mercado de valoress Proveedores,
|Escoja wna)

Cooperativass Cajas de ahorross
Ortroy

8. iQué destino Capital de Trabajo; Compra de activos;
::na"::ila":i:::?ene . Pago de sueldos, Otro,
|Escoja una)

9. ¢Qué barreras Cobertura de garantias, Desconocimiento de
nomalmente se alternativasy
encuentra cuando quiere | Dificil acceso a Altas tasas de interés,y
financiarse? instituciones
|Escoja una) financierassy

Tiempo que toma el Oirog

proceso de obtencidng

10.éi Conoce usted que s el
leasing o arrendamiento Sy Naoy
financiers?

11 ;Conoce usted las
wventajas del leasing o
armrendamiento
financiero?

12 _5i le propusieran una
alternativa de
financiamiento a través
del alquiler de un activo
sin el ofrecimiento de
garantias y opcion de
compra al final del
periodo, ¢ accederia?

Siy Noj

Siy No;
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7.2.Ingresos (2003-2012) - Instituciones Financieras Privadas

Instituciones Financieras Privadas miles de délares miles de délares miles de délares miles de délares miles de délares miles de délares miles de délares miles de délares miles de délares miles de délares

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

TOTAL INGRESOS 977.514 1.126.481 1.315.529 1.619.643 1.809.225 2.132.648 1.995.201 2.194.242 2.698.006 2.949.048

51 INTERESES Y DESCUENTOS GANADOS 520.455 549.479 639.380 791.088 1.004.538 1.244.495 1.210.517 1.308.279 1.632.737 1.945.693
52 COMISIONES GANADAS 132.363 178.511 250.452 287.085 266.677 202.195 183.843 194.318 210.536 223.453
54 INGRESOS POR SERVICIOS 50.001 71.838 197.477 245.405 223.898 316.162 328.357 334.907 405.593 389.203
53 UTILIDADES FINANCIERAS 65.671 70.480 46.003 77.742 93.833 113.379 84.764 134.737 130.959 95.280
55 OTROS INGRESOS OPERACIONALES 136.567 180.281 117.428 146.084 144.664 80.801 78.994 111.163 154.248 147.638
56 OTROS INGRESOS 72.458 75.892 64.788 72.240 75.615 175.617 108.726 110.838 163.933 147.780
Iﬁé’dég?gso PERDIDA ANTES DE 124.612 168.329 222.593 336.189 371.756 396.485 294.595 363.527 523.763 424.881

48 EMPUESTOS Y PARTICIPACION A 32533 47.934 64.085 97.065 117.814 114.262 76.984 102.625 128.915 110.612
GANANCIA O PERDIDA DEL EJERCICIO 92.080 120.395 158.509 239.123 253.942 282.223 217.611 260.902 394.848 314.270
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7.3.Ingresos (2003-2012) - Instituciones Financieras Publicas

Cuenta Instituciones Financieras Publicas
TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL
BANCA BANCA BANCA BANCA BANCA BANCA BANCA BANCA BANCA BANCA
PUBLICA PUBLICA PUBLICA PUBLICA PUBLICA PUBLICA PUBLICA PUBLICA PUBLICA PUBLICA
TOTAL INGRESOS 213.835 176.504 182.997 169.824 161.023 187.677 323.660 368.980 367.894 478.772
51 INTERESES Y DESCUENTOS GANADOS 81.731 74.684 85.177 87.904 104.444 133.893 182.641 241.523 268.673 310.645
52 COMISIONES GANADAS 2.604 5.792 10.623 11.285 6.743 4.427 3.854 3.637 4.496 5.901
54 INGRESOS POR SERVICIOS 714 767 901 800 852 1.169 1.417 1.665 2.741 3.799
53 UTILIDADES FINANCIERAS 54.298 41.674 22.676 13.420 7.027 5.313 3.566 7.931 18.758 11.101
55 OTROS INGRESOS OPERACIONALES 6.150 7.651 9.534 8.633 5.461 6.424 60.466 10.652 3.421 55.405
56 OTROS INGRESOS 68.337 45.937 54.086 47.782 36.495 36.450 71.716 103.571 69.806 91.921
GANANCIA O PERDIDA ANTES DE IMPUESTOS 31.265 38.799 40.894 27.118 38.780 (3.164) 57.712 65.401 77.051 129.409
48 IMPUESTOS Y PARTICIPACION A EMPLEADOS 1.486 1.918 1.700 1.401 1.583 1.489 1.697 1.874 2.238 2.593
GANANCIA O PERDIDA DEL EJERCICIO 29.779 36.881 39.194 25.717 37.197 (4.653) 56.016 63.527 74.812 117.566
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7.4.Ingresos (2003-2012) — Cooperativas

DESCRIPCION TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL TOTAL

SISTEMA SISTEMA SISTEMA SISTEMA SISTEMA SISTEMA SISTEMA SISTEMA SISTEMA SISTEMA

TOTAL INGRESOS 63.356 92.766 118.204 141.835 175.300 214.558 251.169 302.966 403.862 508.838

51 INTERESES Y DESCUENTOS GANADOS 49.612 68.719 83.670 96.526 134.687 192.362 226.194 274.661 369.144 471.623
52 COMISIONES GANADAS 6.546 12.294 19.700 29.301 24.421 3.318 1.478 649 472 747
54 INGRESOS POR SERVICIOS 3.529 6.128 7.825 6.083 6.890 8.070 8.007 5.378 6.440 7.887
53 UTILIDADES FINANCIERAS 193 3 13 100 340 725 722 928 1.396 1.688
55 OTROS INGRESOS OPERACIONALES 784 1.799 2.272 1.956 1.118 486 575 2.888 2.904 3.539
56 OTROS INGRESOS 2.693 3.822 4.725 7.869 7.845 9.598 14.193 18.461 23.506 23.356
GANANCIA O PERDIDA ANTES DE IMPUESTOS 8.716 15.908 21.490 27.009 31.362 36.537 42.900 55.533 71.210 79.653

48 IMPUESTOS Y PARTICIPACION A EMPLEADOS 3.014 5.757 7.691 9.615 11.012 13.555 14.373 18.488 24.381 26.638
GANANCIA O PERDIDA DEL EJERCICIO 5.702 10.151 13.800 17.394 20.350 22.983 28.527 37.045 46.829 53.015
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7.5.Comparacion entre leasing y crédito

La propuesta del presente trabajo investigativo es dar a conocer las
ventajas del leasing o arrendamiento financiero para las Pymes del sector
pesquero de la provincia del Guayas, mediante una comparacion con un
crédito convencional para la adquisicion de un vehiculo (Diesel 2.5 L
Chasis 4X2) y sus consecuencias en el Estado de Resultados promedio

del sector.

Crédito convencional

Como supuesto para el crédito convencional se escogi6 el financiamiento
de $24.051,40" a 5 afios plazo con la tasa Pymes maxima del mercado
segun la dltima publicacién del Banco Central (11,83% anual) y pagos

mensuales.

El valor de la cuota mensual que origina un crédito con estas
caracteristicas es de $532,95 que corresponden a $237,11 como pago de

intereses y $295,84 como aporte de capital.

De estas dos cuentas, la Unica que afecta al Estado de Resultados y por
ende al célculo del Impuesto a la Renta es la del pago de intereses. En

los anexos se podra visualizar de mejor manera la tabla de amortizacion.
Cabe mencionar que la inclinacion por este escenario depende de las
caracteristicas de la Pyme (persona natural o juridica) solicitante del

crédito.

Requisitos para solicitud de crédito

"Nota: Las Instituciones Financieras en el Ecuador solo financian entre el 40% a 70% del
valor del vehiculo dependiendo de las caracteristicas del cliente. Sin embargo para un
mejor analisis del presente estudio se ha decidido utilizar la totalidad del bien.
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Como referencia se colocan los siguientes requisitos solicitados por una

institucion financiera:

e Copia del RUC

e Escrituras de constitucion de la empresa

e Nombramiento actualizados de representantes legales

e Copia de Cédula de identidad y certificado de votacién de los
representantes legales

e Escrituras de aumento de capital y reformas de estatutos (si los
hubiera)

e Ultima némina de accionistas presentada a la Superintendencia de
compainiias

e Balance interno de los 2 ultimos afios

e Balances presentados a la Superintendencia de compafia de los 2
altimos afos

¢ Planillas de aportaciones al IESS

e Declaracion de Impuesto a la Renta

e Certificado de cumplimiento de obligaciones actualizado

Leasing

Como supuesto para la operacion de leasing se escogio el financiamiento
de $24.051,40 a 5 afios plazo con la misma tasa Pymes escogida
anteriormente (maxima vigente del sector Pymes) con pagos mensuales y

opcion de compra al finalizar el contrato.

El valor del canon mensual que origina una operacion de leasing con
estas caracteristicas es de $532,95 que corresponden a $237,11 como
pago de intereses y $295,84 como aporte de capital.

Para mayor detalle de la operacién, se detalla la tabla de amortizacion de

leasing en anexos.
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Adicionalmente en el articulo 18 numeral 5 del Reglamento a la Ley de

Régimen Tributario Interno se detalla lo siguiente:

“Las compairiias de leasing no podran deducir la depreciacion de
los bienes dados en arrendamiento mercantil con opcion de

compra”.

Situacién que se respalda en la NIC 17, en la cual se permite originar un
gasto de depreciacion de los activos depreciables arrendados (Cango &
House, 2012)

Es decir, el arrendatario esta en la posibilidad de declarar la depreciacion
del bien utilizado si el contrato estipula una opcion de compra.

En el caso que se ha detallado cabe esta posibilidad, es decir no solo se
deduciria como gasto el pago de los intereses por la operacion de leasing,

sino también la depreciacion del bien utilizado.

Como el bien esta catalogado como transporte tiene una vida Gtil contable
de 5 afios para el Servicio de Rentas Internas, motivo por el cual el gasto
anual maximo de depreciacion sera de $4810,28.

Requisitos para solicitud de leasing

Como referencia se colocan los siguientes requisitos solicitados por una

institucion financiera:

Persona natural con relacion de dependencia

e Contrato de Arrendamiento Mercantil
e Copia de cédula de identidad (conyuge de ser el caso)
e Copia del certificado de votacion (conyuge de ser el caso)

e Estado de situacion personal
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e Soportes patrimoniales

e Siposee casa propia copia del Ultimo pago de impuestos prediales
e Siposee vehiculo copia de la matricula

e Certificacion de trabajo que indique tiempo, cargo e ingresos

e Copia de una planilla de agua, luz o teléfono

e Copias de estados de cuenta corriente/ahorros de hace tres meses

atras de cuentas que mantenga en otros Bancos

Persona natural independiente

e Contrato de Arrendamiento Mercantil

e RUC

e Ceédula de identidad a color (del conyuge si tuviere)

e Certificado de votacion a color (del conyuge si tuviere)
¢ Planilla de servicios béasicos de los 2 ultimos meses

e En caso de tener bienes (copia de predios)

e En caso de tener vehiculo (copia de matricula)

e 3 Ultimas declaraciones de IVA

e Declaracion de Impuesto a la Renta

e Copia de aportaciones al IESS

¢ Informacion financiera requerida segun las politicas del Banco

e Referencias

Personas Juridica

e Contrato de Arrendamiento Mercantil

e Escritura de constitucion de la empresa

e Nombramientos de los representantes legales

e Copia de cédula de identidad y certificado de votacion de los
representantes legales

e Copia del RUC

e Escrituras de aumento de capital y reformas de estatutos (si los

hubiere)
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e Ultima némina de accionistas presentada a la Superintendencia de
Compaifiias

e Planillas de aportaciones al IESS

e Declaracién de impuesto a la renta

e Certificado de cumplimiento de obligaciones actualizado

« Informacion financiera y legal requerida para las personas juridicas
segun las politicas del Banco

« Referencias

Comparacion en Estados de Resultados

El dltimo Anuario Societario facilitado en el portal de la Superintendencia
de Compafias, nos facilita las empresas que ya han presentado sus
balances con NIIF, para el sector de agricultura y pesca 231 compafias

habian presentado sus balances con estas caracteristicas al 2011.
En base al balance promedio consolidado del sector se procedio a realizar

el analisis del impacto del financiamiento con un crédito convencional y

una operacion de leasing segun las caracteristicas antes mencionadas.
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Tabla 19

Comparacion leasing vs crédito convencional

Estado de Resultados

(+) INGRESOS DE ACTIVIDADES ORDINARIAS

TOTAL DEL SECTOR
(Agriculturay

[ )]

$1.610.075.169,00

Empresa del

sector

$6.970.022,38

Con Leasing

$6.970.022,38

Con Crédito

$6.970.022,38

(-) COSTO DE VENTAS Y PRODUCCION

$1.298.537.092,00

$5.621.372,69

$5.626.182,97

$5.621.372,69

(-) Depreciacion propiedades

$42.865.659,00

$185.565,62

$190.375,90

$185.565,62

(-) Otros Costos de ventas y produccién

$1.255.671.433,00

$5.435.807,07

$5.435.807,07

$5.435.807,07

GANANCIA BRUTA

$311.538.077,00

$1.348.649,68

$1.343.839,40

$1.348.649,68

(+) OTROS INGRESOS

$61.188.933,00

$264.887,16

$264.887,16

$264.887,16

() GASTOS

$288.871.595,00

$1.250.526,39

$1.250.526,39

$1.253.172,71

(-)Gastos financieros

$33.009.126,00

$142.896,65

$142.896,65

$145.542,97

(-) Otros gastos

$255.862.469,00

$1.107.629,74

$1.107.629,74

$1.107.629,74

GANANCIA (PERDIDA) ANTES DE 15% A TRABAJADORES E IMPUES $83.855.415,00 $363.010,45 $358.200,17 $360.364,13
(-) 15% PARTICIPACION TRABAJADORES $10.108.311,00 $43.758,92 $43.179,07 $43.439,92
GANANCIA (PERDIDA) ANTES DE IMPUESTOS $73.747.104,00 $319.251,53 $315.021,11 $316.924,21
(-) IMPUESTO A LA RENTA $15.460.739,00 $66.929,61 $66.042,72 $66.441,69
GANANCIA (PERDIDA) NETA $58.286.365,00 $252.321,93 $248.978,39 $250.482,51

En base al estado de resultados promedio

del sector, se afect6 las

cuentas de gasto de depreciacion y financiero para el caso del leasing y

solo la cuenta de gasto financiero para el caso del crédito convencional.

El impacto en el célculo de impuesto a la renta bajo el primer escenario
origina una reduccién de -1,33% ($886,89).

El impacto en el calculo de impuesto a la renta bajo el segundo escenario
origina una reduccién de -0,73% ($487,91).

Es decir, la reduccién de impuesto a la renta en el primer escenario es

81,77% mayor al segundo escenario.
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Ventajas Leasing vs Crédito Directo

A continuacidon se presentan algunas variables de comparacion entre

Leasing y un crédito directo.

Tabla 20

Comparacioén Leasing vs Crédito directo

Variable Leasing Crédito Directo
1. Garantias No Si
2. Distorsion del }
_ ) No Si
capital de trabajo
3. Estacubierto de la ]
_ » Si Depende de la tasa
inflacion
4. Mejorade flujos Si No
5. Reduccién de
_ Si No
impuesto alarenta

En base a la tabla anterior (Tabla 20) se pueden mencionar las siguientes

comparaciones:

1. Elleasing no incluye la presentacién de garantias para el acceso al

producto, mientras los créditos convencionales si lo exigen.
2. La distorsion en el capital de trabajo requerido sufre variaciones
con el crédito convencional, mientras que la oportunidad de trabajo

con leasing puede formar como parte del crecimiento del negocio.

3. La estabilidad mediante el pago de cuotas fijas a lo largo del

contrato permite realizar un presupuesto exacto, mientras que el
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financiamiento con el crédito convencional depende de la tasa con

la cual se esté trabajando, que puede ser variable o fija.

La mejora de flujos a través del financiamiento con leasing, es una
de las ventajas mas importantes por la exclusion de la depreciacion

en los célculos de flujos netos.

Segun la legislacion vigente en el pais se permite la deducibilidad
de impuesto a la renta sobre la depreciacion de los activos
arrendados en leasing siempre y cuando tengan opcion de compra.

En un crédito convencional no se puede realizar esta deducibilidad.
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